Раздел «Экономика»

(из справочника Кишенковой О.В.)
5.1. Экономика: наука и хозяйство 

Од​но из хо​ро​шо зна​ко​мых всем нам слов — эко​но​ми​ка. Мы ча​с​то свя​зы​ва​ем сло​во «эко​но​ми​ка» с бе​реж​ли​во​с​тью, хо​зяй​ст​вен​но​с​тью, до​мо​ви​то​с​тью, рачительным использованием денежных средств. Ин​те​рес​но са​мо про​ис​хож​де​ние это​го сло​ва – «экономика». Оно со​сто​ит из двух древ​не​гре​че​с​ких кор​ней: «ой​кос» (дом) и «но​мос» (зна​ние), смысл их со​еди​не​ния — на​ука об уп​рав​ле​нии до​маш​ним хо​зяй​ст​вом.

В со​вре​мен​ном сло​ва​ре у сло​ва «эко​но​ми​ка» не​сколь​ко зна​че​ний. Это преж​де все​го хо​зяй​ст​во стра​ны, а так​же ми​ра в це​лом, от​дель​но​го ре​ги​о​на, го​ро​да. Су​ще​ст​ву​ет эко​но​ми​ка се​мьи — хо​зяй​ст​во, ко​то​рое ве​дут ва​ши ма​мы, па​пы, в ко​то​ром дей​ст​ву​е​те и вы са​ми, по​мо​гая ро​ди​те​лям, за​ра​ба​ты​вая день​ги во вре​мя лет​них ка​ни​кул, уча​ст​вуя в стро​и​тель​ст​ве дач​но​го до​ма, вы​ра​щи​ва​нии ово​щей на уча​ст​ке. Таким образом, экономика – это одновременно и организация материальной, хозяйственной жизни человека и общества, но и знание о ней, правилах ее ведения.
 Вы на​вер​ня​ка не раз на​блю​да​ли за тем, как в на​ча​ле каж​до​го ме​ся​ца ро​ди​те​ли под​счи​ты​ва​ют рас​хо​ды на оп​ла​ту квар​ти​ры, ком​му​наль​ных ус​луг, от​кла​ды​ва​ют день​ги на по​куп​ку одеж​ды и обу​ви. Это как раз и есть про​яв​ле​ние до​маш​ней эко​но​ми​ки – планирование и составление семейного бюджета. 
Но все же ча​ще под эко​но​ми​кой мы по​ни​ма​ем хо​зяй​ст​во стра​ны — на​ци​о​наль​ное хо​зяй​ст​во. Оно вклю​ча​ет в се​бя две сфе​ры. Про​из​вод​ст​вен​ная сфе​ра — это от​рас​ли, за​ня​тые ма​те​ри​аль​ным про​из​вод​ст​вом (про​мы​ш​лен​ность, сель​ское хо​зяй​ст​во, стро​и​тель​ст​во, транс​порт). Не​про​из​вод​ст​вен​ная сфе​ра — это об​ласть де​я​тель​но​сти лю​дей, в ко​то​рой со​зда​ют​ся ду​хов​ные бла​га, ус​лу​ги, ин​фор​ма​ция (об​ра​зо​ва​ние, куль​ту​ра, ис​кус​ст​во, здра​во​о​хра​не​ние, бы​то​вое об​слу​жи​ва​ние).

 Хо​зяй​ст​вен​ная де​я​тель​ность на​прав​ле​на на про​из​вод​ст​во благ, их рас​пре​де​ле​ние, об​мен и по​треб​ле​ние. Этот круг вза​и​мо​от​но​ше​ний меж​ду людь​ми и на​зы​ва​ет​ся эко​но​ми​че​с​ки​ми от​но​ше​ни​я​ми. Дан​ные от​но​ше​ния изу​ча​ют​ся наукой эко​но​ми​кой. Она да​ет от​ве​ты на во​про​сы: что, как и для ко​го про​из​во​дить; это на​ука об уп​рав​ле​нии хо​зяй​ст​вом, об ор​га​ни​за​ции хо​зяй​ст​вен​ной де​я​тель​но​с​ти лю​дей, о ра​ци​о​наль​ном вы​бо​ре средств и ме​то​дов хо​зяй​ст​во​ва​ния в ми​ре ог​ра​ни​чен​ных ре​сур​сов и воз​ра​с​та​ю​щих по​треб​но​с​тей.

Ми​к​ро​эко​но​ми​ка и ма​к​ро​эко​но​ми​ка. Эко​но​ми​ку при​ня​то раз​де​лять на две ча​с​ти — ми​к​ро​эко​но​ми​ку и ма​к​ро​эко​но​ми​ку. Ми​к​ро​эко​но​ми​ка — это область хо​зяй​ст​вен​ных от​но​ше​ний, свя​зан​ная с де​я​тель​но​с​тью от​дель​ных про​из​во​ди​те​лей то​ва​ров и ус​луг, организацией хозяйственной деятельности на уровне отдельных фирм. В ней дей​ст​ву​ют рядовые по​тре​би​те​ли, ра​бо​чие, зем​ле​дель​цы, се​мьи (до​маш​ние хо​зяй​ст​ва), фир​мы (пред​при​я​тия). Ми​к​ро​эко​но​ми​ка — это так​же раз​дел эко​но​ми​че​с​кой на​уки, изу​ча​ю​щий де​я​тель​ность всех пе​ре​чис​лен​ных уча​ст​ни​ков хо​зяй​ст​вен​ной сфе​ры. Она объ​яс​ня​ет, ка​ким об​ра​зом по​тре​би​те​ли при​ни​ма​ют ре​ше​ние о по​куп​ке тех или иных то​ва​ров, как на их ре​ше​ния вли​я​ет из​ме​не​ние цен и до​хо​дов. Важной проблемой для микроэкономики является проблема оптимального поведения на рынке отдельных фирм с целью получения прибыли и снижения затрат.

Ма​к​ро​эко​но​ми​ка — это часть эко​но​ми​ки, ох​ва​ты​ва​ю​щая эко​но​ми​че​с​кие про​цес​сы в мас​шта​бах на​ци​о​наль​но​го или ми​ро​во​го хо​зяй​ст​ва в це​лом. В ма​к​ро​эко​но​ми​ке на​ци​о​наль​ное хо​зяй​ст​во рас​сма​т​ри​ва​ет​ся как еди​ное це​лое. Ма​те​ри​аль​ным фун​да​мен​том ма​к​ро​эко​но​ми​ки яв​ля​ет​ся на​ци​о​наль​ное бо​гат​ст​во, пред​став​ля​ю​щее со​бой все со​здан​ные тру​дом мно​гих по​ко​ле​ний лю​дей. Ма​к​ро​эко​но​ми​ка изу​ча​ет  на​ци​о​наль​ное хо​зяй​ст​во в це​лом, важные для всей нашей страны эко​но​ми​че​с​кие про​бле​мы: ин​фля​ция, без​ра​бо​ти​ца, эко​но​ми​че​с​кие спа​ды и подъ​е​мы, формирование государственного бюджета. Спе​ци​а​ли​с​ты по ма​к​ро​эко​но​ми​ке ищут и пред​ла​га​ют пу​ти ре​ше​ния сто​я​щих пе​ред стра​на​ми про​блем: на​при​мер, как по​вы​сить за​ня​тость на​се​ле​ния, уве​ли​чить тем​пы эко​но​ми​че​с​ко​го рос​та, со​кра​тить от​ста​ва​ние от дру​гих стран. Главное, чем занимаются экономисты – отыскание способов повышения эффективности национальной экономики, структурные преобразования в народном хозяйстве страны, поиски ответа на вопрос: как изменить сырьевой профиль экономики России, переориентировать ее на производство высокотехнологичных товаров, квалифицированных услуг.

Эко​но​ми​ка — это осо​бый мир, ко​то​рый про​ни​зан сво​и​ми свя​зя​ми и за​ко​на​ми. Он сло​жен и про​ти​во​ре​чив. Имен​но от эко​но​ми​ки за​ви​сит бла​го​со​сто​я​ние лю​дей, их ма​те​ри​аль​ный до​ста​ток, воз​мож​ность учить де​тей, при​об​щать​ся к куль​тур​ным цен​но​с​тям, по​се​щать му​зеи и вы​став​ки. Ес​ли она пра​виль​но ор​га​ни​зо​ва​на, то и труд че​ло​ве​ка и его до​суг пло​до​твор​ны. 

В то же вре​мя не вся​кая хо​зяй​ст​вен​ная де​я​тель​ность мо​жет быть бе​зус​лов​но на​зва​на эко​но​ми​че​с​кой. Вы, на​вер​ное, не раз встре​ча​ли в га​зет​ных ста​ть​ях по​доб​ные вы​ска​зы​ва​ния: «Эти про​бле​мы долж​ны быть ре​ше​ны толь​ко эко​но​ми​че​с​ки​ми спо​со​ба​ми, но ни​как не насиль​ст​вен​ны​ми, ад​ми​ни​с​т​ра​тив​ны​ми». Рас​сма​т​ри​вая ис​то​рию Древ​не​го ми​ра и Сред​них ве​ков, вы стал​ки​ва​лись с вне​эко​но​ми​че​с​ким при​нуж​де​ни​ем к тру​ду ра​бов и кре​по​ст​ных кре​с​ть​ян. Так ка​кое же хо​зяй​ст​во мы мо​жем на​звать эко​но​ми​че​с​ким? Толь​ко то, ко​то​рое ос​но​ва​но на сво​бо​де и не​за​ви​си​мо​с​ти про​из​во​ди​те​ля то​ва​ра, ког​да он мо​жет сам «вы​не​с​ти» то​вар на ры​нок, на​звать его це​ну. Толь​ко то, где мы ви​дим раз​ви​тую тор​гов​лю, об​мен. 

Ряд уче​ных-эко​но​ми​с​тов да​же пред​ла​га​ют та​кую пе​ри​о​ди​за​цию раз​ви​тия че​ло​ве​че​с​ко​го хо​зяй​ст​ва: пер​вую сту​пень мож​но на​звать про​сто хо​зяй​ст​вом, вто​рую сту​пень — эко​но​ми​кой, ког​да вы​де​ля​ет​ся ин​ди​ви​ду​аль​ный про​из​во​ди​тель, на​чи​на​ет раз​ви​вать​ся тор​гов​ля и об​мен, и, на​ко​нец, тре​тью сту​пень — ры​ноч​ной эко​но​ми​кой. По​доб​ный под​ход мож​но счи​тать впол​не оп​рав​дан​ным. Тог​да мы смо​жем от​ли​чить на​силь​ст​вен​ное при​нуж​де​ние к тру​ду, труд из-под пал​ки, же​ст​кое ад​ми​ни​с​т​ри​ро​ва​ние и пол​ное от​сут​ст​вие са​мо​сто​я​тель​но​с​ти и ини​ци​а​ти​вы лю​дей в хо​зяй​ст​вен​ной де​я​тель​но​с​ти — от эко​но​ми​ки, ос​но​ван​ной на прин​ци​пах сво​бо​ды про​из​во​ди​те​ля и по​тре​би​те​ля, на воз​мож​но​с​ти вы​бо​ра. Тог​да нам ста​нут по​нят​ны сло​ва об эко​но​ми​че​с​ких и не​эко​но​ми​че​с​ких ме​то​дах и ре​ше​ни​ях. 

Ка​кую роль иг​ра​ет хо​зяй​ст​вен​ная де​я​тель​ность, эко​но​ми​ка в жиз​ни об​ще​ст​ва? Не​ко​то​рые го​во​рят, что от​нюдь не глав​ную, что важ​нее — ду​хов​ность, куль​ту​ра. Нель​зя все сво​дить к же​луд​ку, к ма​те​ри​аль​ным по​треб​но​с​тям. Есть и такие, кто ут​верж​да​ет об​рат​ное. Преж​де чем че​ло​век начнет интересоваться ис​кус​ст​вом, его все-та​ки нуж​но одеть, со​греть, на​кор​мить, дать кры​шу над го​ло​вой. Ведь преж​де чем со​зда​вать па​мят​ни​ки куль​ту​ры, че​ло​век на​учил​ся до​бы​вать пи​щу, одеж​ду, огонь, вы​жи​вать в же​с​то​ком ми​ре. Имен​но оп​ре​де​лен​ный уро​вень раз​ви​тия хо​зяй​ст​ва поз​во​лил вы​сво​бо​дить ум​ст​вен​ный труд в са​мо​сто​я​тель​ную сфе​ру де​я​тель​но​с​ти лю​дей. Со​вер​шен​ст​во​ва​ние тех​ни​ки и тех​но​ло​гии ста​ло од​ним из важ​ней​ших фак​то​ров фор​ми​ро​ва​ния го​су​дарств. Удов​ле​тво​ре​ние ду​хов​ных за​про​сов лю​дей, со​зда​ние про​из​ве​де​ний ис​кус​ст​ва, на​уч​ные от​кры​тия не ме​нее свя​за​ны с эко​но​ми​кой, чем удов​ле​тво​ре​ние ма​те​ри​аль​ных нужд.
5.2. Экономическая культура 

Под экономической культурой в общественных науках понимается общепринятая система ценностей и мотивов хозяйственной деятельности, уважительное отношение к любой форме собственности и коммерческому успеху как к большому социальному достижению, успеху, неприятие настроений "уравниловки", создание и развитие социальной среды для предпринимательства и т. п. Кроме того, это способ (структура механизмов) взаимодействия экономического сознания (как отражения экономических отношений и познания экономических законов) и экономического мышления (как отражения включенности в экономическую деятельность), регулирующий участие индивидов и социальных групп в экономической деятельности и степень их самореализации в тех или иных типах экономического поведения. Чем совершеннее способ данного взаимодействия, тем эффективнее экономическая деятельность и рациональнее экономическое поведение, тем, следовательно, - выше уровень экономической культуры. 

 Именно способ взаимосвязи экономического сознания и экономического мышления (как формы его проявления) выступает естественным регулятором экономического поведения. Так, косное, пассивное, неразвитое экономическое сознание, не испытывающее в течение длительного времени потребности изменяться, обусловило противоречивое, эмоциональное (а не рациональное) экономическое мышление, совмещающее внешнее следование политике экономических реформ со сложившимися социальными стереотипами.  Вследствие этого экономическое поведение приобретает скорее эмоциональный, нежели рациональный характер и осуществляется, порой, в состоянии психологического стресса. Подобное экономическое мышление, в свою очередь, неспособно существенно обогащать социальной практикой экономическое сознание. Негибкий, отягощенный социальными стереотипами способ взаимодействия экономического сознания и экономического мышления в отечественной экономике пока что не порождает особых иллюзий относительно высокого уровня экономической культуры. 

Особенности экономической культуры как процесса, регулирующего экономическое поведение, заключаются в следующем:

Во-первых, экономическая культура включает в себя только те ценности, потребности, предпочтения, которые возникают из нужд экономики и оказывают на нее значимое (положительное или отрицательное) влияние. 
Во-вторых, особенность экономическая культура определяется теми каналами, через которые она регулирует взаимосвязь экономического сознания и экономического мышления. 
В-третьих, экономическая культура как регулятор связи экономического сознания и экономического мышления в большей мере, нежели любая другая, ориентирована на управление экономическим поведением людей.

В первую очередь экономическая культура (как и культура в целом) выполняет роль социальной памяти общества, но не всей социальной памяти, а лишь той ее части, которая связана с историей экономических отношений. Можно говорить о трансляционной функции: из прошлого в современность транслируются нормы и ценности, составляющие содержание экономического сознания, экономического мышления и экономического поведения. Можно говорить о селекционной функции экономической культуры, связанной с отбором из унаследованных ценностей и норм тех, которые необходимы (полезны) для решения задач последующих этапов развития общества. Экономическая культура отбирает (выбраковывает, сохраняет, накапливает) те ценности и нормы, которые необходимы для развития гибкого экономического поведения индивидов. Можно говорить об инновационной функции экономической культуры, которая проявляется в обновлении социальных ценностей и норм выработки новых и заимствования прогрессивных ценностей из других культур. Полнота и качество выполнения этих функций определяется регулятивными возможностями экономической культуры.

Важной составной частью экономической культуры выступает экономическая культура предприятия, как важнейшей хозяйственной ячейки общества. Она включает в себя правила ведения бизнеса, взаимоотношения с партнерами, четкость и точность исполнения взятых на себя обязательств, ритуалы ведения деловых переговоров, деловой стиль жизни и общения и т.д. Сложилось устойчивое представление о деловой этике, имидже предпринимателя. К примеру, деловой стиль в одежде предполагает консерватизм и строгость, исключает экстравагантность покроя и тонов. 

В экономических словарях под экономической культурой предприятия понимается система норм, правил и образцов поведения коллективного хозяйствующего субъекта, которая играет роль социального механизма регуляции его экономической деятельности. При этом предполагается, что вырабатываемая хозяйствующим субъектом тактика формируется на основе преимущественно рационального выбора экономических альтернатив, способствующих в своей совокупности сохранению и развитию предприятия в целом.

Основой социального механизма экономической культуры предприятия является способ организации в единую систему его технической, экономической и социальной подсистем. Техническая подсистема объединяет два компонента: вещественно-технический (орудия труда, строения, сырье и технологические процессы) и социально-организационный (инженерное, конструкторское и технологическое обеспечение производства). Органическое взаимодействие названных компонентов составляет базу функционирования и развития технической подсистемы, цель которой - техническое и технологическое обеспечение производства. Экономическая подсистема предприятия состоит из производственно-экономического компонента, включающего производственно-организационные структуры (предприятие - цех - смена - бригада - звено), а также системы обеспечения экономической эффективности производства, и социально-организационного компонента, к которому относятся функциональные действия представителей трудового коллектива по обеспечению работы первого компонента экономической подсистемы. Социально-организационный компонент складывается из профессиональной деятельности различных экономических служб - службы главного экономиста, главного бухгалтера, маркетинга и т. п. Взаимодействие двух компонентов экономической подсистемы призвано обеспечить предприятию экономическую эффективность его хозяйственной деятельности в контексте производственно-экономического развития отрасли и макроэкономической системы в целом. Социальная подсистема предприятия включает как социальные отношения внутри трудового коллектива, так и его отношения с внешней средой в процессе хозяйственной деятельности. Данная подсистема, подвергаясь воздействию материально-вещественных компонентов всей системы предприятия, способна сама оказывать мощное влияние на техническую и экономическую подсистемы.

Социальные, демографические, психологические и др. индивидуальные характеристики работников, преломляясь через их отношения в процессе производственной деятельности, нередко выступают весомым фактором, определяющим специфику взаимодействия составляющих предприятие подсистем. Таким образом, социальная подсистема может оказывать значимое влияние на способ организации всей системы предприятия. В процессе хозяйственной деятельности предприятия вырабатываются определенные специфические правила взаимодействия его подсистем. 

Если в сфере экономической культуры предприятия преобладают традиционные для хозяйственной среды правила, нормы и ценности, определяющие в своей совокупности принцип взаимодействия подсистем предприятия, то экономическая культура выполняет преимущественно трансляционную функцию. Такой тип культуры определяется как традиционный. В том случае, если же она не только транслирует, но и отбирает из задаваемых стратегией норм, правил и образцов поведения те, которые в большей степени способствуют выживанию и развитию предприятия, то такая культура может быть названа селекционной. Когда же наряду с трансляционной и селекционной функциями экономическая культура выполняет инновационную, суть которой заключается в самостоятельной выработке или заимствовании из других хозяйственных систем новых правил и образцов поведения, то такой тип экономической культуры называется инновационным.

5.3. Экономическое содержание собственности 

Чрез​вы​чай​но важ​ны​ми для ха​рак​те​ри​с​ти​ки эко​но​ми​ки яв​ля​ют​ся от​но​ше​ния соб​ст​вен​но​с​ти. Уче​ные от​ме​ча​ют, что это от​но​ше​ния меж​ду людь​ми по по​во​ду ве​щей. Ког​да мы про​из​но​сим «это — на​ше, а это — чу​жое», мы опи​сы​ва​ем от​но​ше​ния соб​ст​вен​но​с​ти. Не​ко​то​рые уче​ные по​ла​га​ют, что пра​виль​нее го​во​рить не о соб​ст​вен​но​с​ти как та​ко​вой, а о пра​ве соб​ст​вен​но​с​ти. Не пред​мет сам по се​бе яв​ля​ет​ся соб​ст​вен​но​с​тью, а «пу​чок прав» по его ис​поль​зо​ва​нию. Пра​во соб​ст​вен​но​с​ти скла​ды​ва​ет​ся из пра​ва вла​де​ния (кон​троль за пред​ме​та​ми, цен​но​с​тя​ми), пра​ва ис​поль​зо​ва​ния (при​ме​не​ние по​лез​ных свойств этих цен​но​с​тей), пра​ва уп​рав​ле​ния (воз​мож​ность ре​шать, кто и как бу​дет обес​пе​чи​вать их ис​поль​зо​ва​ние), пра​ва на до​ход (об​ла​да​ние ре​зуль​та​та​ми это​го ис​поль​зо​ва​ния), пра​ва на от​чуж​де​ние, по​треб​ле​ние или унич​то​же​ние.

За мно​го​ве​ко​вую ис​то​рию че​ло​ве​че​ст​ва сло​жи​лись две ос​нов​ные фор​мы соб​ст​вен​но​с​ти: ин​ди​ви​ду​аль​ная (ча​ст​ная) и кол​лек​тив​ная, од​ним из ва​ри​ан​тов ко​то​рой мо​жет слу​жить соб​ст​вен​ность го​су​дар​ст​вен​ная. Ча​ст​ная соб​ст​вен​ность су​ще​ст​ву​ет тог​да, ког​да че​ло​век или груп​па лиц (се​мья, фир​ма) об​ла​да​ет пра​ва​ми из пуч​ка прав соб​ст​вен​но​с​ти. По​доб​ная фор​ма соб​ст​вен​но​с​ти яв​ля​ет​ся ос​но​вой сво​бо​ды че​ло​ве​ка в об​ще​ст​ве. Рас​по​ря​жа​ясь сво​им иму​ще​ст​вом, че​ло​век осо​зна​ет се​бя но​си​те​лем прав. Основу экономики ведущих стран мира составляет индивидуальная частная собственность, наиболее ярко воплощающая частный экономический интерес и инициативу. В современной России подобная форма собственности охватила не только сферу материального производства, но и сферу услуг. Появились частные кафе, частные школы, зубоврачебные кабинеты, адвокатские бюро и т.д.

В слу​чае, ког​да пред​при​я​тие из​ме​ня​ет фор​му соб​ст​вен​но​с​ти, пе​ре​хо​дя из го​су​дар​ст​вен​ных рук в ча​ст​ные, эко​но​ми​с​ты го​во​рят о при​ва​ти​за​ции. Не​сколь​ко от​ли​ча​ет​ся по смыс​лу сло​во «раз​го​су​дар​ств​ле​ние». В этом слу​чае го​су​дар​ст​во мо​жет пе​ре​да​вать пра​во на уп​рав​ле​ние пред​при​я​ти​ем кол​лек​ти​вам лю​дей. Обыч​но, ха​рак​те​ри​зуя ры​ноч​ные ре​фор​мы, то есть ре​фор​мы, осу​ще​ств​ля​ю​щи​е​ся при пе​ре​хо​де от ад​ми​ни​с​т​ра​тив​но-пла​но​во​го хо​зяй​ст​ва к ры​ноч​но​му, ис​поль​зу​ют оба на​зван​ных тер​ми​на — при​ва​ти​за​ция и раз​го​су​дар​ств​ле​ние. Суть од​на — го​су​дар​ст​во пе​ре​да​ет свои пол​но​мо​чия ча​ст​ным ли​цам или же их объ​е​ди​не​ни​ям. И, на​обо​рот, ес​ли пред​при​я​тие пе​ре​хо​дит из ча​ст​ных рук в соб​ст​вен​ность го​су​дар​ст​ва, го​во​рят о на​ци​о​на​ли​за​ции.

Пла​но​вое хо​зяй​ст​во ос​но​вы​ва​ет​ся, как пра​ви​ло, на гос​под​ст​ве го​су​дар​ст​вен​ной фор​мы соб​ст​вен​но​с​ти. Го​су​дар​ст​во счи​та​ет​ся соб​ст​вен​ни​ком зе​мель, пред​при​я​тий и про​из​ве​ден​ных на них про​дук​тов. Го​су​дар​ст​вен​ные чи​нов​ни​ки учи​ты​ва​ют про​из​ве​ден​ное и пе​ре​рас​пре​де​ля​ют его. Создаются мощные государственные органы (в СССР это бы​ли Гос​план и Гос​снаб), ко​то​рые и ре​ша​ют: как, сколь​ко и че​го про​из​во​дить и как де​лить ко​неч​ную про​дук​цию. 

В со​вре​мен​ной ры​ноч​ной эко​но​ми​ке важ​ную роль иг​ра​ет и кол​лек​тив​ная соб​ст​вен​ность. Ча​ще все​го она при​ни​ма​ет фор​му ак​ци​о​нер​ной, ког​да каж​дый ра​бот​ник пред​при​я​тия ста​но​вит​ся его со​вла​дель​цем — соб​ст​вен​ни​ком па​ке​та ак​ций. Его го​лос учи​ты​ва​ет​ся при при​ня​тии ре​ше​ний о де​я​тель​но​с​ти фир​мы. Даже и после увольнения с фирмы, например, в связи с уходом на пенсию, владелец акций продолжает получать доходы от нее. Раз​ви​тие ак​ци​о​нер​ных об​ществ поз​во​ли​ло го​во​рить о «на​род​ном ка​пи​та​лиз​ме», де​мо​кра​ти​за​ции от​но​ше​ний соб​ст​вен​но​с​ти.

Одной из форм коллективной собственности является кооператив – предприятие, при котором собственники одновременно являются и работниками. К примеру, кооперативами могут выступать предприятия сферы услуг – парикмахерские, модные ателье, часто создаются кооперативы в сельском хозяйстве.

Се​го​дня не​воз​мож​но стро​ить хо​зяй​ст​во толь​ко на ка​кой-ли​бо од​ной фор​ме соб​ст​вен​но​с​ти, по​это​му со​вре​мен​ную эко​но​ми​ку име​ну​ют сме​шан​ной. В ней есть ме​с​то и для го​су​дар​ст​вен​ных пред​при​я​тий, на​при​мер, в сфе​ре обо​рон​ной про​мы​ш​лен​но​с​ти и транс​пор​та, и для пред​при​я​тий ак​ци​о​нер​ных, и для пред​при​я​тий ча​ст​ных. Все фор​мы соб​ст​вен​но​с​ти рав​но за​щи​ще​ны за​ко​ном, им пре​до​став​ле​ны рав​ные ус​ло​вия для раз​ви​тия. Но все же имен​но ча​ст​ная соб​ст​вен​ность яв​ля​ет​ся ос​но​вой ини​ци​а​ти​вы и пред​при​им​чи​во​с​ти, ди​на​мич​но​го раз​ви​тия об​ще​ст​ва. Она ши​ро​ко рас​про​ст​ра​не​на, на​при​мер, в ма​лом и сред​нем биз​не​се, на​и​бо​лее чут​ко ре​а​ги​ру​ю​щем на за​про​сы потребителя. Во всех ве​ду​щих стра​нах со​вре​мен​но​го ми​ра  пред​при​я​тия, ос​но​ван​ные на ча​ст​ной соб​ст​вен​но​с​ти, со​став​ля​ют до 80% от об​ще​го ко​ли​че​ст​ва и око​ло 20% ба​зи​ру​ют​ся на го​су​дар​ст​вен​ной соб​ст​вен​но​с​ти.

5.4. Экономические системы 
Хо​зяй​ст​вен​ная де​я​тель​ность лю​дей все​гда оп​ре​де​лен​ным об​ра​зом упо​ря​до​чи​ва​ет​ся, оформ​ля​ет​ся в оп​ре​де​лен​ную си​с​те​му. Для то​го что​бы сде​лать свой вы​бор в ми​ре ог​ра​ни​чен​ных ре​сур​сов, че​ло​век дол​жен знать: что, как и для ко​го про​из​во​дить. Что про​из​во​дить — оз​на​ча​ет при​нять ре​ше​ние о том, ка​кие имен​но бла​га, в ка​ком ко​ли​че​ст​ве и ка​ко​го ка​че​ст​ва долж​ны быть про​из​ве​де​ны. Как про​из​во​дить — ре​шить, с по​мо​щью ка​ких имен​но ре​сур​сов, ка​ких тех​но​ло​гий бу​дут про​из​ве​де​ны бла​га. Для ко​го про​из​во​дить — про​бле​ма, ре​ша​ю​щая, ко​му до​ста​нут​ся про​из​ве​ден​ные бла​га. Ис​то​рия че​ло​ве​че​ст​ва да​ет нам при​ме​ры раз​лич​но​го ре​ше​ния этих трех ос​нов​ных хо​зяй​ст​вен​ных за​дач. 

Ты​ся​че​ле​ти​я​ми эти эко​но​ми​че​с​кие во​про​сы ре​ша​лись при по​мо​щи тра​ди​ции и обы​ча​ев. На​при​мер, в Древ​ней Гре​ции во вре​ме​на за​ко​но​да​те​ля Со​ло​на на​се​ле​ние бы​ло раз​де​ле​но на зем​ле​дель​цев, ре​мес​лен​ни​ков, тор​гов​цев и зем​ле​вла​дель​цев (бла​го​род​ных). Род за​ня​тий был на​сле​ду​е​мым, из по​ко​ле​ния в по​ко​ле​ние пе​ре​да​ва​лись спо​со​бы хо​зяй​ст​во​ва​ния. По​доб​ное хо​зяй​ст​во эко​но​ми​с​ты на​зы​ва​ют тра​ди​ци​он​ным. Оно пре​об​ла​да​ло в Древ​нем ми​ре и в Сред​ние ве​ка.

В эпо​ху Но​во​го вре​ме​ни воз​ник но​вый спо​соб хо​зяй​ст​вен​ной де​я​тель​но​с​ти — ры​ноч​ный. Он ос​но​ван на ини​ци​а​ти​ве и пред​при​им​чи​во​с​ти са​мо​го про​из​во​ди​те​ля, ко​то​рая оце​ни​ва​ет​ся по​тре​би​те​лем про​из​ве​ден​ных то​ва​ров и ус​луг. Имен​но по​тре​би​тель го​ло​су​ет руб​лем, дол​ла​ром, ту​г​ри​ком, мар​кой, ру​пи​ей и т.п. «за» или «про​тив» ка​ко​го-ли​бо то​ва​ра или ус​лу​ги, тем са​мым при​зна​вая или от​ри​цая об​ще​ст​вен​ную зна​чи​мость за​клю​чен​но​го в них тру​да. В дан​ной си​с​те​ме про​из​вод​ст​во ре​гу​ли​ру​ет​ся то​вар​но-де​неж​ны​ми от​но​ше​ни​я​ми и кон​ку​рен​ци​ей. 

Этот спо​соб до​ста​точ​но же​ст​кий, ведь ес​ли про​из​ве​ден​ный или за​куп​лен​ный кем-ли​бо то​вар ни​ко​му не ну​жен, мож​но по​те​рять все, ра​зо​рить​ся. В ус​ло​ви​ях рын​ка пред​при​ни​ма​тель не за​щи​щен, он дей​ст​ву​ет на свой страх и риск, ис​хо​дя из сво​ей соб​ст​вен​ной оцен​ки си​ту​а​ции. 
В рыночной экономике вопросы производства и реализации продукции производители решают самостоятельно, а поведение и действия производителей и потребителей определяют структуру распределения трудовых, материальных и финансовых ресурсов. 
Рынок представляет собой совокупность всех отношений, а также форм и организаций сотрудничества людей друг с другом, касающихся купли-продажи товаров и услуг. Основными параметрами, регулирующими поведение субъектов рынка, являются спрос, предложение и цена, между которыми существует взаимная связь. В самом общем виде механизм товарного рынка регулируется двумя законами: законом стоимости и законом спроса и предложения. 
Спрос — это то количество товаров определенного вида, которое покупатель готов купить при определенном уровне цен. 
Предложение — это то количество товара, которое продавец может предложить покупателю в конкретном месте и в конкретное время.
 На цену товара на рынке оказывает влияние спрос, которым пользуется тот или иной товар: если он высок, то производитель может поднять цену и расширить производство данного вида продукции, если он падает, то падает и цена и выпуск изделия сокращается. Стоит принять во внимание и тот факт, что потенциальные потребители товара приходят на рынок с ограниченными финансовыми ресурсами, которые они готовы потратить на покупку необходимого им товара. Поэтому они всегда заинтересованы в том, чтобы купить его подешевле, в то время как производитель желает продать товар подороже. Поэтому в реальности на рынке формируются две цены:
а) цена спроса — та максимальная цена, по которой покупатель согласен купить товар;
б) цена предложения — та минимальная цена, по которой производитель готов продать товар.
Рыночная же цена, т. е. цена, при которой объем спроса в точности равен объему предложения, не может опускаться ниже цены предложения (так как тогда продавец разорится) и подниматься выше цены спроса (в этом случае покупатель не сможет купить предлагаемый товар). В реальной действительности она колеблется в промежутке между этими двумя величинами, стимулируя производителей добиваться снижения затрат на производство товаров и поощряя, таким образом, повышение производительности труда, внедрение новых технических достижений и технологий, а также способствуя перераспределению ресурсов для производства тех товаров, которые пользуются устойчивым или повышенным спросом. Таким образом, цена, спрос и предложение являются активными регуляторами рыночного механизма производства и обмена товаров.
Аналогичные процессы происходят и на других рынках, в частности на рынке рабочей силы, где спрос на специалистов определенной профессии предопределяет их зарплату (чем выше спрос и меньше предложение, тем выше цена рабочей силы).
Ры​нок об​ла​да​ет глав​ным, не​о​спо​ри​мым преимуществом — он пред​по​ла​га​ет сво​бо​ду про​из​во​ди​те​ля и по​тре​би​те​ля. Имен​но они са​ми де​ла​ют вы​бор, и от​вет​ст​вен​ность за не​го так​же воз​ло​же​на на них са​мих. Че​ло​ве​ка не при​нуж​да​ют свер​ху си​лой, его не за​го​ня​ют в оп​ре​де​лен​ную си​с​те​му. Мож​но ска​зать, что ры​нок бо​лее ес​те​ст​ве​н, так как от​ве​ча​ет при​род​но​му стрем​ле​нию че​ло​ве​ка к сво​бо​де. В ус​ло​ви​ях рын​ка ни​кто, кро​ме са​мо​го про​из​во​ди​те​ля, не ре​ша​ет, ка​кие то​ва​ры и как сле​ду​ет про​из​во​дить. Про​иг​рал — ви​но​ват ты сам, по​то​му что не​вер​но оце​нил об​ста​нов​ку, скла​ды​ва​ю​щу​ю​ся на рын​ке.
Однако, рыночная экономика не застрахована от недостатков, велик риск банкротства, рынок безразличен к разрешению многих социальных проблем, безработице, обнищанию, развитию фундаментальных наук, всему тому, что не приносит прибыли.
Не​об​хо​ди​мость ус​т​ра​не​ния не​до​стат​ков рын​ка ста​ла при​чи​ной по​яв​ле​ния в XX в. командного (пла​но​во​го) спо​со​ба хо​зяй​ст​вен​ной де​я​тель​но​с​ти. Основными признаками командной экономики являются производство товаров в соответствии с заранее принятым государственным планом и отсутствие самостоятельности товаропроизводителей в вопросах, касающихся производства и распределения продукции. Такие решения принимаются центральными государственными органами. Командная экономика пред​по​ла​га​ет ру​ко​вод​ст​во хозяйственной жизнью общества из еди​но​го цен​т​ра. Уп​рав​ле​ние об​ще​ст​вен​ным про​из​вод​ст​вом осу​ще​ств​ля​ет​ся при по​мо​щи ис​хо​дя​щих от не​го ука​за​ний. 
Производителю пред​пи​сы​ва​ет​ся, что про​из​во​дить, в ка​ких ко​ли​че​ст​вах, ку​да и по ка​кой це​не по​став​лять про​дук​цию. Это оз​на​ча​ет, что про​из​во​ди​тель и по​став​щик то​го или ино​го то​ва​ра или ус​лу​ги со​вер​шен​но ли​шены ини​ци​а​ти​вы. Та​кая си​с​те​ма тре​бу​ет, что​бы центр за​ра​нее оце​нил и учел об​ще​ст​вен​ные по​треб​но​с​ти, име​ю​щи​е​ся ре​сур​сы, со​ста​вил на этой ос​но​ве план раз​ви​тия эко​но​ми​ки на оп​ре​де​лен​ный пе​ри​од вре​ме​ни, до​вел кон​крет​ные за​да​ния до каж​до​го про​из​во​ди​те​ля и же​ст​ко про​кон​т​ро​ли​ро​вал их ис​пол​не​ние. 

Цен​т​ра​ли​зо​ван​ная, пла​но​вая эко​но​ми​ка мо​жет да​вать оп​ре​де​лен​ные по​зи​тив​ные ре​зуль​таты в экс​тре​маль​ных ус​ло​ви​ях (на​при​мер, в ус​ло​ви​ях ин​ду​с​т​ри​а​ли​за​ции в СССР, Ве​ли​кой Оте​че​ст​вен​ной вой​ны). Тог​да центр же​ст​ки​ми ме​то​да​ми мо​би​ли​зу​ет ра​бо​чую си​лу и на​прав​ля​ет ее на до​сти​же​ние це​ли. Край​ним про​яв​ле​ни​ем это​го ста​ло ис​поль​зо​ва​ние под​не​воль​но​го и бес​плат​но​го тру​да мил​ли​о​нов лю​дей, со​зда​ние си​с​те​мы ГУ​ЛА​Га в 1930—1950-х гг., ког​да со​вет​ским го​су​дар​ст​вом пра​вил И. В. Ста​лин (1879—1953).

Командно-ад​ми​ни​с​т​ра​тив​ная эко​но​ми​ка поз​во​ля​ет обес​пе​чить пол​ную за​ня​тость, от​но​си​тель​но ста​биль​ные це​ны, при​бли​зи​тель​но рав​ный (как пра​ви​ло, низ​кий) уро​вень за​ра​бот​ной пла​ты. Но апа​тия и бе​зы​ни​ци​а​тив​ность ра​бот​ни​ков ве​дут к сни​же​нию эф​фек​тив​но​с​ти про​из​вод​ст​ва, к от​ста​ва​нию стра​ны в уров​не раз​ви​тия тех​ни​ки и тех​но​ло​гии. Не​воз​мож​но ос​ва​и​вать до​сти​же​ния на​уч​но-тех​ни​че​с​ко​го про​грес​са, раз​ви​вать про​из​вод​ст​во при от​сут​ст​вии ини​ци​а​ти​вы сни​зу. Однако, плановое хозяйство — это эко​но​ми​ка де​фи​ци​та, ког​да не хва​та​ет все​го и вся, а то, что есть, рас​пре​де​ля​ет​ся по та​ло​нам, по кар​точ​кам, «по бла​ту», «из-под по​лы». Те, кто сто​ит вы​ше на об​ще​ст​вен​ной ле​ст​ни​це, по​лу​ча​ют боль​ше благ, чем те, кто на​хо​дит​ся ни​же. 

Ры​нок же, на​про​тив, при всей сво​ей не​пред​ска​зу​е​мо​с​ти, име​ет мас​су плю​сов. Преж​де все​го эта си​с​те​ма ба​зи​ру​ет​ся на прин​ци​пе эко​но​ми​че​с​кой це​ле​со​об​раз​но​с​ти, то есть стре​мит​ся до​стичь мак​си​маль​но​го ре​зуль​та​та при ми​ни​маль​ных за​тра​тах. Ес​ли пред​при​ни​ма​тель хо​чет по​лу​чить боль​шую при​быль, т. е. боль​ше то​го, что за​тра​тил на про​из​вод​ст​во, он дол​жен про​из​ве​с​ти боль​ше, луч​ше, де​шев​ле, чем это сде​лал его кон​ку​рент. Та​кой путь при​во​дит к изо​би​лию то​ва​ров и ус​луг. Есть эко​но​ми​че​с​кие сти​му​лы к ра​бо​те. Ры​ноч​ная эко​но​ми​ка фор​ми​ру​ет и свой​ст​вен​ный ей тип лич​но​с​ти — энер​гич​ной, твор​че​с​кой, ини​ци​а​тив​ной, спо​соб​ной к ри​с​ку и при​ня​тию на се​бя от​вет​ст​вен​но​с​ти. Ко​неч​но, лю​ди рын​ка не иде​аль​ны — им свой​ст​ве​н эго​изм, пред​по​чте​ние соб​ст​вен​ных ин​те​ре​сов ин​те​ре​сам дру​гих, — но не есть ли это ес​те​ст​вен​ные ка​че​ст​ва че​ло​ве​ка? К то​му же ры​нок вы​ра​ба​ты​ва​ет и свои пра​ви​ла иг​ры, свою эти​ку от​но​ше​ний меж​ду людь​ми. Ес​ли ты хоть раз ко​го-то об​ма​нул, с то​бой боль​ше не бу​дут иметь де​ло ни твои парт​не​ры, ни по​ку​па​те​ли. Ры​нок ра​зо​ря​ет од​них и обо​га​ща​ет дру​гих, мо​жет при​ве​с​ти к со​ци​аль​ным по​тря​се​ни​ям, но это жи​вая, раз​ви​ва​ю​ща​я​ся, ди​на​мич​ная си​с​те​ма.
Современная экономика – это модель смешанного хозяйства, сочетающего в себе как элементы рынка, так и регулирующее воздействие государства.
5.5. Многообразие рынков 

На​ря​ду с об​щим по​ня​ти​ем «ры​нок», яв​ля​ю​щим​ся си​но​ни​мом ры​ноч​ной эко​но​ми​ки в це​лом, мож​но вы​де​лить мно​же​ст​во от​дель​ных рын​ков — со​став​ных ча​с​тей этой эко​но​ми​ки. В структуре рынка уче​ные вы​де​ля​ют ры​нок по​тре​би​тель​ских то​ва​ров и ус​луг. На нем дей​ст​ву​ют все пред​при​я​тия, осу​ще​ств​ля​ю​щие про​да​жу дан​но​го ви​да то​ва​ров. Со​став​ны​ми ча​с​тя​ми дан​но​го рын​ка яв​ля​ют​ся то​вар​ные бир​жи, где со​вер​ша​ет​ся куп​ля-по​да​жа круп​ных пар​тий то​ва​ров (как пра​ви​ло, бир​жи спе​ци​а​ли​зи​ру​ют​ся на ка​ком-ли​бо од​ном то​ва​ре), пред​при​я​тия тор​гов​ли (тор​го​вые ком​па​нии, ма​га​зи​ны), яр​мар​ки и аук​ци​о​ны, фир​мы, за​ни​ма​ю​щи​е​ся сбо​ром и об​ра​бот​кой ин​фор​ма​ции, ка​са​ю​щей​ся уча​ст​ни​ков рын​ка то​ва​ров. Ры​нок то​ва​ров обес​пе​чи​ва​ет их про​дви​же​ние к по​тре​би​те​лю. Имен​но на этом рын​ке мы при​об​ре​та​ем еду, одеж​ду, бы​то​вые при​бо​ры, ту​ри​с​ти​че​с​кие пу​тев​ки. Все товарные рынки и рынки услуг – динамично развивающиеся явления. Достаточно, к примеру, случиться стихийному бедствию на популярном курорте, как цены на туристические путевки снизятся, данная услуга будет менее востребована.

Обо​соб​лен​но су​ще​ст​ву​ет ры​нок фак​то​ров (средств) про​из​вод​ст​ва. Здесь со​вер​ша​ют сдел​ки пред​при​я​тия, по​ку​пая не​об​хо​ди​мое им обо​ру​до​ва​ние, сы​рье, ма​те​ри​а​лы (ме​талл, стан​ки, дре​ве​си​ну, энер​го​но​си​те​ли, тка​ни, зер​но). Ча​с​тью это​го сек​то​ра яв​ля​ет​ся ры​нок зем​ли. 

Мож​но вы​де​лить и ры​нок ка​пи​та​лов. Он со​сто​ит из двух ча​с​тей — кре​дит​но​го рын​ка и рын​ка цен​ных бу​маг, по​след​ний на​зы​ва​ют так​же фон​до​вым. Кре​дит​ный ры​нок — это преж​де все​го ры​нок за​ем​но​го ка​пи​та​ла, глав​ны​ми дей​ст​ву​ю​щи​ми ли​ца​ми ко​то​ро​го яв​ля​ют​ся бан​ки — уч​реж​де​ния, со​сре​до​та​чи​ва​ю​щие в сво​их ру​ках де​неж​ные сред​ст​ва кли​ен​тов (пред​при​я​тий, ор​га​ни​за​ций и граж​дан) и пре​до​став​ля​ю​щие зай​мы. На этом рын​ке дей​ст​ву​ют так​же стра​хо​вые ком​па​нии, раз​лич​ные фон​ды, ко​то​рые рас​по​ла​га​ют сво​бод​ны​ми день​га​ми и мо​гут под про​цен​ты пре​до​став​лять их дру​гим. На рын​ке цен​ных бу​маг про​да​ют​ся, прежде всего, ак​ции — бу​ма​ги, ука​зы​ва​ю​щие на при​над​ле​жа​щую их соб​ст​вен​ни​ку до​лю в том или ином пред​при​я​тии. Они да​ют их вла​дель​цу пра​во на по​лу​че​ние ча​с​ти при​бы​ли пред​при​я​тия, име​ну​е​мой ди​ви​денд, а так​же на уча​с​тие в уп​рав​ле​нии им. Глав​ным зве​ном рын​ка цен​ных бу​маг яв​ля​ют​ся фон​до​вые бир​жи, или фон​до​вые ма​га​зи​ны, на ко​то​рых осу​ще​ств​ля​ет​ся куп​ля-про​да​жа цен​ных бу​маг. Они яв​ля​ют​ся сво​е​го ро​да цен​т​ра​ми про​гно​за эко​но​ми​че​с​кой по​го​ды. Ес​ли уча​ст​ни​ки тор​гов ста​ра​ют​ся про​дать ак​ции той или иной ком​па​нии и це​на их по​ни​жа​ет​ся, это сви​де​тель​ст​ву​ет о по​те​ре до​ве​рия кли​ен​тов к этой ком​па​нии. В Рос​сии фон​до​вый ры​нок раз​вит по​ка еще сла​бо, а вот в ве​ду​щих стра​нах мно​гие лю​ди, та​кие как мы с ва​ми, яв​ля​ют​ся уча​ст​ни​ка​ми куп​ли-про​да​жи ак​ций. Однако, существуют и иные виды ценных бумаг – облигации и векселя.
Отдельным сегментом рынка выступает рынок труда. Ес​ли че​ло​век хо​чет най​ти ра​бо​ту, он об​ра​ща​ет​ся на бир​жу тру​да. Со​став​ля​ет ре​зю​ме — до​ку​мент, в ко​то​ром со​дер​жат​ся све​де​ния об об​ра​зо​ва​нии, ква​ли​фи​ка​ции, пре​ды​ду​щем опы​те ра​бо​ты и од​но​вре​мен​но вы​ска​зы​ва​ют​ся по​же​ла​ния о ха​рак​те​ре бу​ду​щей ра​бо​ты и уров​не зар​пла​ты. Со​вре​мен​ный ры​нок тру​да предъ​яв​ля​ет к ра​бот​ни​кам очень вы​со​кие тре​бо​ва​ния. На​при​мер, ес​ли пуб​ли​ку​ет​ся объ​яв​ле​ние о на​бо​ре со​труд​ни​ков ка​кой-ли​бо со​лид​ной фир​мой, то там не​пре​мен​но бу​дет ука​за​но, что кан​ди​да​ту не​об​хо​ди​мо иметь выс​шее об​ра​зо​ва​ние, знать ино​ст​ран​ные язы​ки, вла​деть ком​пью​те​ром, об​ла​дать опы​том ра​бо​ты по дан​ной спе​ци​аль​но​с​ти. Кро​ме то​го, на фир​ме про​ве​дут не толь​ко со​бе​се​до​ва​ние, но и попро​сят за​пол​нить мно​же​ст​во те​с​тов, ко​то​рые поз​во​лят оп​ре​де​лить, под​хо​дит ли кан​ди​дат для вы​пол​не​ния дан​ной ра​бо​ты или нет. По​доб​ное по​ло​же​ние за​став​ля​ет каж​до​го из нас, для то​го что​бы поль​зо​вать​ся спро​сом на рын​ке тру​да, учить​ся прак​ти​че​с​ки всю жизнь, со​вер​шен​ст​во​вать свою ква​ли​фи​ка​цию. 

Основными признаками свободного рынка являются следующие:
          1) неограниченное число его участников;
2) абсолютно свободный доступ на рынок для любого производителя товаров и услуг;
3) наличие у каждого участника конкурентной борьбы полного объема информации о ситуации на рынке (о ценах, спросе и предложении, размерах получаемой прибыли и т. д.);
4) мобильность материальных, финансовых, трудовых и иных ресурсов, необходимых для производства товаров и услуг;
5) невозможность участников рыночных отношений оказывать влияние на решения, принимаемые другими производителями.
 Подобного свободного рынка в действительности не существует — это идеальный образ. Однако элементы его обязательно присутствуют в любой рыночной экономике, во всяком реально функционирующем рынке.

5.6. Измерители экономической деятельности 

Среди измерителей экономической деятельности государства важнейшими являются: ВВП (валовый внутренний продукт), ВНП (валовый национальный продукт) и национальный доход.

Валовой внутренний продукт (ВВП) используется для измерения совокупного конечного продукта, произведенного национальной экономикой. ВВП - это совокупная рыночная стоимость (за исключением части продукции общественного сектора и части запасов, которые оцениваются по затратам) всех конечных товаров и услуг, произведенных за год. В ВВП включаются только  официально зарегистрированные сделки. Поэтому в ВВП не отражается труд на безвозмездной основе (дружеская помощь или труд на себя, типа уборки квартиры) и «теневая экономика». К теневой экономике относятся не только незаконные виды деятельности (нелегальная торговля оружием, видеопиратство и т.д.), но и вполне легальная деятельность, налоги с которой не платятся.   Конечная продукция не предназначена для дальнейшей производственной переработки или перепродажи. Это потребительские товары и услуги, а также производимое в стране оборудование, инструменты и приборы, здания и сооружения. Перепродажи (продажи подержанных вещей), промежуточная продукция, а также  платежи, произведенные не за товары и услуги (трансфертные выплаты, финансовые сделки, штрафы) не включаются в ВВП.

Расчет ВВП производится по расходам или по доходам всех субъектов экономики. Например, при подсчете ВВП по расходам суммируются потребительские расходы домохозяйств, валовые внутренние инвестиционные расходы фирм и расходы на жилищное строительство, государственные закупки и разница между экспортом и импортом.
Обобщающим показателем развития экономики страны является также валовый национальный продукт (ВНП). Давайте разберемся, в чем различие между этими двумя показателями. Если показатель ВНП учитывает деятельность граждан страны не только на ее территории, но и за рубежом, например, в процессе работы в иностранных компаниях, по контрактам, то ВВП – всех людей на территории страны вне зависимости от гражданства. Например, иностранные рабочие, «гастарбайтеры», работая на территории России, вносят вклад своим трудом в увеличение российского ВВП.
  Различия в этих показателях, как  правило, колеблются в диапазоне от 2 до 3%, динамика показателей однонаправлена, поэтому часто эти показатели идентифицируют и используют для анализа состояния экономики какой-нибудь один показатель, допустим, ВВП. В последние годы ВВП России прирастает примерно на 6,5 – 7% в год. Так, в 2006 году прирост составил 6,7%. Для того, чтобы добиться удвоения ВВП к 2010 году необходим прирост примерно на 6,8 – 7,2% годовых. В экономической литературе вам могут попасться упоминания о номинальном и реальном ВВП. В первом случае, это показатель, рассчитанный исходя из текущих рыночных цен, а реальный – в неизменных ценах, с учетом их роста.  Для характеристики  уровня благосостояния населения применяется еще один показатель – национальный доход – сумма всех доходов населения, полученных за предоставление имеющихся у них факторов производства (земли, труда, капитала, предпринимательских способностей). Национальный доход всегда меньше ВНП, так как в нем не учитываются интересы государства.

5.7. Экономический цикл и экономический рост 

Экономика страны развивается циклически. Впервые изучил и обобщил циклический характер экономического развития российский экономист Н.А Кондратьев, сформулировав основы теории «длинных волн». В структуре экономического цикла выделяются четыре фазы: кризис, депрессия, оживление, подъем. Резкое падение производства называли экономическими кризисами.

Первый экономический кризис произошел в Англии в 1825 году, а цикличный кризис 1857 года впервые затронул все главные страны мира, став мировым. В дальнейшем кризисы происходили регулярно. Кризисы характеризовались резким падением производства, банкротствами многих предприятий, ростом уровня безработицы, падением покупательной способности населения. Достигнув низшей точки, экономика начинает постепенно выходить из кризиса: растет производство, уменьшается безработица, растут доходы, растет совокупный спрос и совокупное предложения, экономика снова "перегревается" и это приводит к очередному кризису. Такими циклами развивается экономика.

Что же такое экономический цикл?

Экономический цикл – это попеременное чередование подъемов и спадов в движении реального ВВП.                              

Экономический цикл состоит из четырех фаз, последовательно следующих друг за другом.

Первая фаза – экономический подъем, который характеризуется почти полной занятостью активного населения, постоянным расширением производства всех товаров и услуг пока не будут задействованы все производственные мощности, ростом доходов, а, следовательно, и расширением совокупного спроса. Все показатели производства достигают своего пика. Экономическая система выходит на более высокий уровень. Огромными темпами растут объемы промышленного производства. Практически сходит на нет безработица. Производственные мощности работают с высокой нагрузкой. Продолжается рост цен и процентных ставок. Растут инвестиции, так как ожидаемая норма дохода от инвестиций превышает ставку процента. Подъем завершается тем, что идет перегрузка экономики, и с неизбежностью перерастает в новый кризис. Производители не могут продать свои товары, расплатиться со своими кредиторами и поставщиками, начинаются банкротства. Потребители опасаются увольнений и сокращают свои расходы. Торговля не берет новых товаров на реализацию, промышленность сокращает производство и не предъявляет спроса на ресурсы. Это начало спада. 
Вторая фаза – экономический спад или рецессия, которая характеризуется прямо противоположными явлениями: сокращается производство и потребление, доходы и инвестиции, падает уровень ВВП. На рынке начинается падение спроса на производимую продукцию, которую в больших количествах выбрасывало на рынок множество предприятий. Начинаются ликвидации и крахи, при которых в первую очередь разрушаются финансовые и кредитные учреждения, банки. Банки начинают повышать ссудный процент, так как идет нехватка ликвидности для выплаты по долгам. Кредит становится недоступным большинству предпринимателей. Но кризис имеет свои плюсы. В то время, пока кризис развивается, цены на товар падают, что приводит к выходу из создавшегося кризиса. 

Третья фаза – депрессия, когда экономика, достигнув дна, топчется на месте, потому что нужно время, чтобы экономика стала понемногу набирать обороты. Безработица растет, объем производства все продолжает понижаться. Инвестиционные процессы практически угасают. Из-за того что ставки процента невелики, у инвесторов нет смысла делать капиталовложения.
Четвертая фаза – оживление, которое характеризуется постепенным ростом производства, потому что растет спрос, промышленность начинает привлекать дополнительную рабочую силу, торговля заказывает все больше товаров, растут доходы населения и прибыли предпринимателей. Постепенно безработица уменьшается, а объем производства повышается. Идет оживление инвестиционного процесса. При этом заново начинают расти цены и процентные ставки.  Эта фаза продолжается до тех пор, пока все показатели не достигают пика предыдущей фазы подъема, после чего начинается новый подъем и новый экономический цикл.

Какова же продолжительность экономического цикла? 

Это очень важный вопрос, который волнует не только экономистов-теоретиков, но и политических деятелей, профсоюзных лидеров и бизнесменов. Если бы знать о наступлении кризиса, можно было бы подготовиться к нему. Но, как правило, кризисы наступают внезапно.

В XIX веке цикл составлял примерно 8-10 лет: кризисы наблюдались в 1825, 1836, 1847,1857, 1866, 1877, 1882 и 1890 годах. В ХХ веке циклы стали более короткими, а кризисы, особенно после второй мировой войны, - менее острыми. Самый продолжительный и разрушительный кризис ХХ века произошел в 1929-1933 годах, и получил название "Великой депрессии". В США падение производства продолжалось 4 года подряд, реальный ВВП упал на 40%, доход на душу населения снизился на 30%, каждый четвертый человек потерял работу, а многие и жилье, за которое нечем было платить. Современные кризисы не такие глубокие: падение производства продолжается в среднем 10-12 месяцев, а сокращение реального производства составляет от 1,5 до 5 % (данные по США). В США экономические спады имели место в 1973-1975, 1979-1980, 1981-1982, 1990-1991 годах. Самый длинный период подъема в США продолжался с 1982 по 1990 год, а самый короткий – с 1980 по 1981 год.

Причины циклического развития экономики 

Некоторые экономисты объясняют экономические циклы внешними (экзогенными) причинами:

1. войнами, из-за которых экономика перестраивается на производство военной продукции, привлекаются дополнительные ресурсы и рабочая сила, а по окончании войны – наступает спад;

2. воздействием каких-то других внешних факторов, например, так называемых нефтяных шоков, когда нефтедобывающие страны объединились в один картель – ОПЕК – и резко подняли цены на нефть, чем вызвали самый большой за послевоенное время мировой кризис 1973-1975 гг., когда в США падение производства продолжалось 16 месяцев и составило около 5%;

3. крупными нововведениями (железные дороги, автомобили, электроника), оказывающими большое влияние на инвестиции, производство, потребление, уровень цен;

4. даже пятнами на солнце, которые влияют на урожайность сельскохозяйственных культур, а  неурожаи могут привести к кризису всей экономики.

Другие экономисты объясняют экономические циклы внутренними (эндогенными) факторами:

1. монетарной (денежной) политикой правительства: большое количество денег порождает инфляционный бум, а недостаточное их количество сокращает инвестиции и ведет к спаду производства;

2. изменение соотношения совокупного предложения и совокупного спроса, когда, например, появляются кардинально новые товары (персональные компьютеры) и спрос переключается на них, производителям старых товаров (пишущих машинок), приходится закрывать производство и перебрасывать ресурсы в другие отрасли;

3. сокращение производства может быть вызвано накоплением больших запасов из-за низкого спроса или высоких цен, когда торговля отказывается от товаров, которые она не может реализовать, а совокупное предложение превышает совокупный спрос.

Каковы бы ни были причины существования экономических циклов, они продолжают воздействовать на экономику, хотя это воздействие в современной рыночной экономике не такое сокрушительное как раньше. Государство и крупный бизнес научились влиять на экономический цикл. Многие правительства развитых стран прибегают к методам антициклического регулирования, которые сглаживают пики развития и не дают экономике опуститься до самого дна. Крупный бизнес с помощью маркетинга распознает долгосрочные тенденции спроса на те или иные товары и не допускает их перепроизводства. Понимание циклического характера экономического развития необходимо для выработки правильной экономической политики. Правительство учитывает те макроэкономические показатели, которые своей динамикой способны предсказать смену цикла.

1. Опережающие показатели. Они, как правило, резко изменяются за некоторое время до наступления кризиса. Намного раньше спада начинается массовое снижение цен на акции и другие ценные бумаги на валютном рынке и бирже. Подобного рода данные позволяют заблаговременно подготовиться к ожидаемому кризису, разработать стратегию его преодоления и удержать экономику на плаву.

2. Запаздывающие показатели. Например, уровень безработицы достигает абсолютного максимума только после того, как экономика придет в упадок. В этом случае полностью исключена возможность предотвратить циклические сбои, что впоследствии негативно отразится на общей экономической ситуации в стране.

Таким образом, успешность стабилизационных мероприятий целиком и полностью зависит от степени достоверности статистических данных, профессиональных и своевременных действий правительства. Помимо этого, крайне важной является способность грамотно проанализировать имеющиеся показатели и сделать правильные выводы.

Хотя экономические циклы и особенно фаза кризиса ведут к таким негативным явлениям как безработица и инфляция, но есть и положительные моменты: именно кризис позволяет привести в соответствие совокупный спрос и совокупное предложение, выявить наиболее жизнеспособные фирмы и продолжить развитие экономики на новой технической основе.

Экономический рост.

Важ​ней​шей ха​рак​те​ри​с​ти​кой об​ще​ст​вен​но​го про​из​вод​ст​ва яв​ля​ет​ся эко​но​ми​че​с​кий рост. Под ним по​ни​ма​ет​ся, преж​де все​го, то, что на каж​дом ис​то​ри​че​с​ком эта​пе в оп​ре​де​лен​ной сте​пе​ни об​лег​ча​ет​ся ре​ше​ние про​бле​мы ог​ра​ни​чен​но​с​ти ре​сур​сов и ста​но​вит​ся воз​мож​ным удов​ле​тво​ре​ние бо​лее ши​ро​ко​го кру​га по​треб​но​с​тей. Экономический рост – это долговременное увеличение реального ВВП как в абсолютных значениях, так и в расчете на каждого жителя страны.

Признаки экономического роста:

во-первых, надо иметь в виду только реальный ВВП, потому что номинальный ВВП может расти, но инфляция, а, значит, и цены могут расти еще быстрее, и в результате реальный ВВП может даже уменьшаться;

во-вторых, подсчитывать ВВП нужно не только в абсолютных значениях, но и на душу населения, так как население может вырасти, и тогда на каждого жителя даже при росте абсолютных размеров ВВП будет приходиться меньше;

в-третьих, только долгосрочное увеличение ВВП можно считать экономическим ростом. 

Экономический рост измеряется среднегодовыми темпами прироста ВВП, выраженными в процентах. Для краткости этот показатель часто называют просто темп роста ВВП.  Для того, чтобы вычислить темпы роста за данный год, надо взять реальный ВВП за данный год вычесть из него реальный ВВП за предыдущий год, получим прирост реального ВВП за данный год. Теперь разделим его на реальный ВВП предыдущего года и умножим на 100%. 

В конечном итоге цель экономического роста – улучшение жизни людей, каждого человека, причем не только уровня жизни, о котором говорилось ранее, но и качества жизни.

Факторы экономического роста.

Экономический рост обеспечивают основные факторы производства: земля, капитал, труд, предпринимательство.

Начнем с природных ресурсов. Это земля, которая используется для сельскохозяйственных целей, полезные ископаемые и особенно энергетические ресурсы, без которых экономика не может развиваться. Конечно, в мире есть страны, у которых таких ресурсов достаточно много (Россия, США, Китай и др.), а есть и такие, которые природа обделила ресурсами (Япония, малые страны Европы, такие как Дания, Нидерланды и др.). Тем не менее, наличие или отсутствие природных ресурсов не является сегодня определяющим показателем экономического роста и благосостояния страны.

Труд – очень важный фактор производства, от него зависит, как будут использоваться другие факторы. Общество может иметь большое количество трудоспособного населения, но низкой квалификации, а, значит, их труд будет малопроизводительным. Труд же высокой квалификации всегда является более производительным.

Капитал как фактор производства состоит из оборудования, зданий, сооружений и запасов, которые используются в процессе производства. От того, какие отрасли преобладают в экономике, как они оснащены, используются ли передовые технологии и передовые методы организации труда,зависят конечные результаты.

Качество соединения основных факторов производства и их способы обеспечивает предпринимательская деятельность.
Типы экономического роста.
При​ня​то раз​ли​чать два ти​па эко​но​ми​че​с​ко​го рос​та — экс​тен​сив​ный и ин​тен​сив​ный. Пер​вый свя​зан с ко​ли​че​ст​вен​ным при​ро​с​том уже ис​поль​зу​е​мых средств про​из​вод​ст​ва (во​вле​че​ние в хо​зяй​ст​вен​ный обо​рот боль​ше​го ко​ли​че​ст​ва зе​мель, ра​бо​чей си​лы, сы​рья и ма​те​ри​а​лов, энер​гии), вто​рой — с при​ро​с​том за счет ка​че​ст​вен​но​го об​нов​ле​ния (в ре​зуль​та​те вне​д​ре​ния но​вых тех​но​ло​гий, по​вы​ше​ния про​из​во​ди​тель​но​с​ти тру​да, ког​да ра​бот​ник спо​со​бен вы​ра​бо​тать за оп​ре​де​лен​ное ко​ли​че​ст​во вре​ме​ни боль​ше про​дук​ции, чем преж​де). Ча​ще все​го в ре​аль​ной жиз​ни эти ти​пы со​че​та​ют​ся, но ка​кой-то из них яв​ля​ет​ся пре​об​ла​да​ю​щим.
Экстенсивный рост –  увеличение ВВП за счет расширения масштабов использования ресурсов. 

Это означает, что в производство вовлекаются имеющиеся в стране, но еще неиспользованные ресурсы. Возьмем такой фактор производства как земля. Известно, что плодородные земли ограничены. Но они не все сразу были вовлечены в сельскохозяйственный  оборот. Из истории известно, что в США, например, довольно длительное время происходил захват земель, способствующий экономическому росту страны. 

Вовлекаются в оборот новые месторождения полезных ископаемых, хотя старые месторождения не использованы до конца, но имеющаяся техника не позволяет использовать их полностью. Это означает, что экономика развивается экстенсивным способом.

Теперь предположим, что у нас есть завод, но мы хотим удвоить производство какого-то товара. Для этого мы строим новый завод, оснащаем его таким же оборудованием, используем такое же количество рабочих и получаем дополнительно к продукции нового завода еще такое же количество продукции. Как видим, ничего не меняется: остается такое же оборудование, не меняется производительность труда и капиталоотдача, но, как и задумано, количество товара увеличилось в два раза. Это и будет экстенсивным ростом производства. Но труд и капитал – это также ограниченные ресурсы, поэтому нужно искать другой путь достижения экономического роста, и такой путь есть. Это интенсивный экономический рост.

Интенсивный рост – увеличение ВВП за счет качественного улучшения факторов производства и повышения их эффективности. Это означает, что факторы производства должны подвергнуться качественным изменениям под влиянием научно-технического прогресса, повышения квалификации работников, роста производительности труда и рационального распределения ресурсов.

Самый важный фактор интенсивного роста – научно-технический прогресс (НТП), который затронул все стороны экономики и жизни общества. Особенно бурно он развивался с 80-х годов прошлого века, когда произошла так называемая электронная революция (сравните  с промышленным переворотом ХVIII-XIX вв. и электрической революцией). Электроника и информатика резко повышают возможности человека, увеличивают производительность труда, изменяют технологии, создают новые продукты и даже новые ресурсы, не существующие в природе.

Огромное воздействие НТП оказывает на физический капитал. От оборудования, технологии, сырья, энергетики зависит успешная работа любого предприятия, а промышленные предприятия составляют основу экономики. 

Второй фактор интенсивного роста – повышение квалификации работников. Образование работника стало играть очень большую роль. Если при конвейерном производстве за пару часов можно было обучить даже неграмотного работника простейшей операции, то теперь вряд ли возможно привлечь такого работника к современному производству и дорогому высокотехнологичному оборудованию.

Появилась даже такая категория как «человеческий капитал», т.е. знания и умения людей, накопленные ими благодаря обучению и практическому опыту. Поэтому вложения в человеческий капитал в настоящее время часто являются даже более важными, чем инвестиции в физический капитал (оборудование и инструменты). И это правильно, потому что работать на высокотехнологичном оборудовании могут только хорошо образованные люди. Поэтому во многих развитых странах в школах обучение ведется 12 лет, а трудоемкие и "грязные" (с точки зрения экологии) производства вывозятся в слаборазвитые страны, где работники имеют низкую квалификацию.

Третий фактор интенсивного роста – рациональное распределение ресурсов – означает, что в ходе экономического роста капитал и рабочая сила переходят из менее эффективных отраслей - в более эффективные. Происходит структурная перестройка экономики: наукоемкие отрасли занимают ведущее положение в экономике, а традиционные отрасли становятся более производительными, благодаря совершенствованию оборудования и технологии, и в результате сокращают количество ресурсов, необходимых для успешного функционирования этих отраслей.

Четвертый фактор – экономия на масштабе, которая означает, что крупные предприятия работают более эффективно, чем несколько мелких предприятий. Благодаря этому больше средств можно тратить на улучшения сбыта, рекламу и другие нужды, увеличивающие производство.

Как известно, различные страны развиваются по-разному, поэтому есть все основания разделить их на группы: развитые страны, страны с переходной экономикой, развивающиеся страны. Среди развивающихся стран выделяют группу наименее развитых стран. Разрыв между богатыми и бедными странами очень велик.  К началу ХХI века показатель ВВП на душу населения  в среднем для развитых стран составлял более 25 тыс. долл. в год, а для наименее развитых стран – чуть более 255 долл. Как видим, разрыв почти в 100 раз. 
Поэтому, когда мы говорим об экономическом росте и факторах его интенсивного развития, то имеем в виду развитые страны. Для развивающихся стран более приемлем термин экономическое развитие.

Экономическое развитие – это кардинальные изменения в хозяйственной жизни страны, преобразования в структуре экономики. По большей части в развивающихся странах преобладает сельскохозяйственное производство, почти отсутствует промышленность, подавляющее большинство населения живет в сельской местности. Цели и задачи экономического развития этих стран отличаются от целей экономического роста. 

Современный мир демонстрирует сегодня в большей мере доминирование интенсивного типа роста, роста за счет применения новой техники и технологий, повышения профессиональной квалификации работников, усложнения приемов, способов труда. Зачастую, переход на интенсивный путь развития экономики становится жизненным императивом, условием, при котором возможно сохранение и жизнь экономики страны как таковой. Например, рост цен на энергоносители вынуждает страны-импортеры активнее искать альтернативные источники энергии, разрабатывать и вводить ресурсосберегающие технологии. Также мало можно найти примеров, когда экономический рост обеспечивается за счет увеличения количества работников. К числу таких примеров можно привести сбор хлопка в Туркмении. Если раньше там применялись хлопкоуборочные комбайны, то сегодня, работает большое количество детей и подростков, причем, за минимальную плату. Технику эксплуатировать существенно дороже, а потому невыгодно. Хотя подобный путь весьма далек от принципов современной цивилизации. 

5.8. Разделение труда и специализация 

Об​ще​ст​вен​ное про​из​вод​ст​во тес​но свя​за​но с по​ня​ти​ем «раз​де​ле​ние тру​да». Раз​де​ле​ние тру​да — это та​кая ор​га​ни​за​ция про​из​вод​ст​ва, при ко​то​рой каж​дый ра​бот​ник вы​пол​ня​ет оп​ре​де​лен​ную опе​ра​цию или про​из​во​дит ка​кой-ли​бо про​дукт. При​чи​на дан​но​го яв​ле​ния за​клю​ча​ет​ся в не​об​хо​ди​мо​с​ти бо​лее ус​пеш​но​го вы​пол​не​ния раз​ных ра​бот, а так​же в раз​лич​ных ус​ло​ви​ях тру​до​вой де​я​тель​но​с​ти. 

Еще в глу​бо​кой древ​но​с​ти лю​ди по​ня​ли, что раз​де​ле​ние тру​да — важ​ней​шее ус​ло​вие уве​ли​че​ния про​из​во​ди​тель​но​с​ти тру​да и эко​но​мии вре​ме​ни. Пер​вы​ми при​ме​ра​ми об​ще​ст​вен​но​го раз​де​ле​ния тру​да бы​ли от​де​ле​ние зем​ле​де​лия от ско​то​вод​ст​ва, ре​мес​ла от зем​ле​де​лия. В XX в. вы​де​ли​лись и обо​со​би​лись та​кие круп​ные сфе​ры де​я​тель​но​с​ти, как на​уч​ное про​из​вод​ст​во, ус​лу​ги, кре​дит​но-фи​нан​со​вая сфе​ра. В XXI в. на​вер​ня​ка про​изой​дет вы​де​ле​ние и иных сфер. 

Се​го​дня кар​ти​на раз​де​ле​ния тру​да в об​ще​ст​ве не​со​по​с​та​ви​мо слож​нее, чем в преж​ние ве​ка. Эко​но​ми​с​ты вы​де​ля​ют не​сколь​ко его уров​ней: вну​т​ри пред​при​я​тия, меж​ду пред​при​я​ти​я​ми, в мас​шта​бах все​го об​ще​ст​ва. Этот по​след​ний уро​вень ха​рак​те​ри​зу​ет​ся вы​де​ле​ни​ем про​мы​ш​лен​но​го и сель​ско​хо​зяй​ст​вен​но​го тру​да, в сфе​ре про​из​вод​ст​ва и сфе​ре ус​луг, ум​ст​вен​но​го и фи​зи​че​с​ко​го, ква​ли​фи​ци​ро​ван​но​го и не​ква​ли​фи​ци​ро​ван​но​го, руч​но​го и ма​шин​но​го и так да​лее. Мож​но го​во​рить об осо​бом ин​фор​ма​ци​он​ном тру​де — свя​зан​ном с пе​ре​ра​бот​кой, хра​не​ни​ем и пе​ре​да​чей ин​фор​ма​ции. На пер​вый взгляд, раз​де​ле​ние тру​да толь​ко разъ​е​ди​ня​ет про​из​во​ди​те​лей. Од​на​ко имен​но оно и объ​е​ди​ня​ет их, так как кре​с​ть​я​ни​ну не​об​хо​ди​мы про​дук​ты ре​мес​ла, ре​мес​лен​ни​ку — пи​ща и т.д. 

Раз​де​ле​ние тру​да тес​но свя​за​но со спе​ци​а​ли​за​ци​ей — со​сре​до​то​че​ни​ем хо​зяй​ст​вен​ной де​я​тель​но​с​ти на про​из​вод​ст​ве от​дель​ных ви​дов то​ва​ров и ус​луг. Раз​ли​ча​ют​ся не​сколь​ко уров​ней спе​ци​а​ли​за​ции: 

1) спе​ци​а​ли​за​ция тру​да от​дель​ных лю​дей, на​при​мер, учи​те​ля, про​грам​ми​с​та, вра​ча, ин​же​не​ра; 

2) спе​ци​а​ли​за​ция на уров​не пред​при​я​тий-фирм, на​при​мер, в тек​с​тиль​ном про​из​вод​ст​ве од​ни спе​ци​а​ли​зи​ру​ют​ся на из​го​тов​ле​нии тка​ней, дру​гие на кра​ше​нии или на​бив​ке; 

3) спе​ци​а​ли​за​ция на уров​не от​рас​ли, на​при​мер, ма​ши​но​ст​ро​е​ние, ме​тал​лур​гия;

4) спе​ци​а​ли​за​ция на уров​не ре​ги​о​нов, в за​ви​си​мо​с​ти от име​ю​щих​ся в них ре​сур​сов;

5) меж​ду​на​род​ная спе​ци​а​ли​за​ция, на уров​не стран. 

Спе​ци​а​ли​зи​ру​ясь, лю​ди при​ни​ма​ют ре​ше​ние не про​из​во​дить все не​об​хо​ди​мые бла​га, со​сре​до​та​чи​ва​ясь на тех из них, ко​то​рые уда​ет​ся про​из​во​дить луч​ше все​го. Про​из​во​дя дан​ные бла​га в боль​ших ко​ли​че​ст​вах, чем не​об​хо​ди​мо, они рас​счи​ты​ва​ют об​ме​нять их на то, что им нуж​но. Спе​ци​а​ли​за​ция по​рож​да​ет вза​и​мо​за​ви​си​мость и ко​о​пе​ра​тив​ные свя​зи в эко​но​ми​ке. Чем глуб​же спе​ци​а​ли​за​ция тру​да, чем боль​ше вы​де​ля​ет​ся раз​лич​ных ра​бот, тем силь​нее вза​и​мо​дей​ст​вие меж​ду людь​ми. Спе​ци​а​ли​зи​ру​ясь, лю​ди при​ни​ма​ют ре​ше​ние не про​из​во​дить все не​об​хо​ди​мые бла​га, со​сре​до​та​чи​ва​ясь на тех из них, ко​то​рые уда​ет​ся про​из​во​дить луч​ше все​го. Про​из​во​дя дан​ные бла​га в боль​ших ко​ли​че​ст​вах, чем не​об​хо​ди​мо, они рас​счи​ты​ва​ют об​ме​нять их на то, что им нуж​но. Спе​ци​а​ли​за​ция по​рож​да​ет вза​и​мо​за​ви​си​мость и ко​о​пе​ра​тив​ные свя​зи в эко​но​ми​ке. Чем глуб​же спе​ци​а​ли​за​ция тру​да, чем боль​ше вы​де​ля​ет​ся раз​лич​ных ра​бот, тем силь​нее вза​и​мо​дей​ст​вие меж​ду людь​ми. 

Именно специализация районов страны на выпуске того или иного вида продукции предопределило в XVII веке формирование единого всероссийского рынка. Новгородцы производили изделия из льна и конопли (холсты, полотно, пеньку, рогожу), Русский Север (Холмогоры и Соль Вычегодская) славился продукцией пушного промысла, солью, соленой рыбой. Замосковный край и земли южнее Москвы производили для других районов товарный хлеб, Поволжье стало поставщиком продукции скотоводства: скот, шерсть, мясо. Хозяйственная специализация стала основой не только единого национального рынка, но и предопределила завершение политической централизации страны. 

При выборе хозяйственной специализации учитываются два вида преимуществ: абсолютное и относительное. К примеру, Россия обладает абсолютным преимуществом перед Украиной в добыче и переработке нефти, Туркмения имеет абсолютное преимущество перед своими соседями – государствами Центральной Азии в добыче природного газа. Страны Центральной Америки, в свою очередь, обладают аналогичным преимуществом по сравнению с многими странами мира в производстве бананов и т.д. Суть абсолютного преимущества – наличие полезных ископаемых, уникальных природных условий и т.д. 

Относительное преимущество может быть связано, например, с более дешевой рабочей силой, с более высоким уровнем квалификации специалистов в той или иной стране. Например, выгоднее сегодня для многих фирм размещать  сборочные производства в Китае, так как там можно меньше платить рабочим за их труд. Этот фактор способствует тому, что Китай сегодня уверенно превращается в мастерскую мира. 
В позапрошлом веке Россия была поставщиком хлеба на европейский рынок. Благополучие экономики страны зависели от мировых цен на хлеб. Когда же помимо России в конце  XIX века на рынок продаж зерна вышли США, Аргентина, Австралия, случился обвал цен на зерно, разразился мировой аграрный кризис, тяжело отразившийся на нашей стране. Сегодня у России другая проблема – существенная зависимость экономики от мировых цен на  энергоносители. Основной экспортный товар России – нефть и газ. Некоторые экономисты даже говорят о том, что все мы «сидим на газовой и нефтяной трубе». Любые резкие колебания цен на энергоносители болезненны для нашей экономики. Поэтому руководство страны предпринимает усилия по изменению структуры экономики, развитию новых,  высокотехнологичных отраслей. 
Этому посвящены программы модернизации отечественного машиностроения, строительства Технопарков, формирования особых экономических зон, существенные инвестиции в развитие сферы услуг. Специализация страны должна быть разнообразной. Мы можем и умеем делать хорошие самолеты, военную технику, производить программные продукты для компьютеров, создавать многое и многое. Россия обладает главным: квалифицированными инженерами, конструкторами, рабочими. И это – главная гарантия преодоления зависимости от нефтяных и газовых цен.

 5.9. Обмен, торговля 
Обмен в экономике -, фаза общественного воспроизводства, связывающая производство с распределением и потреблением. Необходимость обмена вызывается общественным разделением труда. На разных ступенях общественного развития обмен выступает как непосредственный обмен деятельностью, продуктообмен, товарный обмен. Важнейшим инструментом обменных отношений в обществе является торговля.

Функции торговли:

а) реализация произведенных в обществе товаров и услуг, осуществление связи производства с потреблением;

б) доведение предметов потребления до потребителей, осуществление ряда операций по продолжению процесса производства в сфере обращения (например, транспортировку, хранение);

в) поддержание баланса между предложением и спросом воздействие на производство в части объема и ассортимента выпускаемой продукции;

г) сокращение издержек обращения в сфере потребления (затрат покупателей на приобретение товаров);

д) разработка товара, рыночные исследования, организация распределения, определение цены, создание служб сервиса и др.

Торговля состоит из оптового и розничного звеньев. Оптовики с полным циклом обслуживания собирают ассортимент продукции в определенном месте, обеспечивают торговый кредит, хранят и поставляют товары и ремонтируют их. Чаще оптовик, торгующий за наличный расчет и без доставки товара на дом, предлагает ограниченный ассортимент ходовых товаров по приемлемым ценам. 

Розничная торговля – это продажа товаров и услуг непосредственно конечным потребителям. Во всех странах мира она является одной из крупнейших отраслей экономики.   Так,  на  2  млн. предприятий  розничной торговли США занято 16 млн.  человек (примерно 13%  всех занятых), а во Франции - около 3 млн. человек (15% активного населения). В России на 300 тысячах официально зарегистрированных предприятиях розничной торговли занято всего 3 млн. человек (менее 5% всех занятых), но при этом следует признать, что реальное число занятых в розничной торговле существенно выше, поскольку значительная часть торгового оборота приходится на незарегистрированные предприятия, включая так называемых "челноков".
Рассмотрим основные формы предприятий розничной торговли:    

· Независимых  розничных торговцев очень много, конкуренция между ними высочайшая. 

· Розничные френчайзы (френчайзинг) - это соглашения между владельцами торговых марок и розничными торговцами, позволяющие последним осуществлять определенную хозяйственную деятельность под хорошо известной маркой. Франчайзинг позволяет мелким фирмам пользоваться преимуществами уже накопленного опыта, налаженных каналов распределения и имиджа крупных предприятий. В свою очередь владельцы торговых марок получают плату за френчайзинг и расширяют свою сбытовую сеть. Эта форма торговых отношений постепенно расширяется и в России. "Макдональдс" и "Русское бистро» в общепите, сети бензоколонок ЮКОС, Татнефть, ЛУКОЙЛ и ТНК и других представляют собой френчайзы.

· Специализированные магазины сосредоточивают свою деятельность на продаже какой-либо одной товарной группы, например, одежды или бытовой электроники. Ассортимент может насчитывать от 50 до 500 наименований, торговая площадь занимает от 200 до 1000 кв. м., а торговый персонал не превышает нескольких десятков человек. Они занимают значительную часть (до 60-70%) площадей торговых центров. Хотя большинство специализированных магазинов по-прежнему принадлежит независимым торговцам, наблюдается рост сетей таких магазинов.

· Супермаркеты (универсамы) представляют собой достаточно крупные магазины с  площадью от 1 до 5 тысяч кв. м и реализующие преимущественно продукты питания и товары для дома в ассортименте от 3 до 12 тысяч наименований по умеренным ценам. Успеху универсамов способствовало повышение мобильности населения, возникновение привычки совершать покупки раз в неделю, создание специального холодильного оборудования и новой упаковочной техники.

· Розничные сети представляют одно из заметных явлений последних десятилетий. В настоящее время в США на долю сетей приходится 20% розничных торговых точек, которые обеспечивают 52% оборота всей розничной торговли. За последние пять лет сети стали лидерами розничной торговли и в России. В чем же причины успеха сетей? Благодаря закупкам больших партий товаров они получают оптовые скидки, одновременно экономя на транспортных издержках. Сети имеют необходимые ресурсы для создания эффективных организационных структур. В ряде случаев удается объединить функции оптовой и розничной торговли. Сети экономят на издержках по стимулированию сбыта и особенно на рекламу. 
· Торговые комплексы – это один из видов магазинов сниженных цен. Они впервые появились в Европе. Особую известность получили возникшие в начале 1960-х гг. во Франции торговые комплексы "Каре-фур". Их торговая площадь составляет от 7500 до 20000 кв. м. и включает универсам и магазины сниженных цен. Многие товары поступают непосредственно от производителей в том же виде, что и на оптовые склады. Основной принцип торговли - выкладка товаров навалом с минимальным уровнем услуг со стороны торгового персонала.

· Склады-магазины представляют собой симбиоз оптовой и розничной торговли.  В них покупают и  мелкооптовые торговцы, и  обычные  покупатели.  Торговая  площадь  складов  может  достигать нескольких десятков тысяч квадратных метров, а ассортимент - порядка 100000 наименований. Одной из наиболее интересных форм такой торговли являются мебельные склады-магазины (ИКЕА, например). Здесь покупатели в одном помещении выбирают товар и оплачивают его, а получают товар на складе.

· Электронные магазины, реализующие товары и услуги через Интернет. В мире оборот Интернет-магазинов исчисляется миллиардами долларов. В России первые электронные магазины начали появляться в 1998 г., а в 1999 г. электронная коммерция стала набирать реальную силу. Оборот электронной торговли в потребительском секторе достиг 2-3 млн. долларов. Наибольшие обороты имеют электронные магазины, торгующие компьютерной техникой, книгами, видеокассетами и компакт-дисками.

 Стимулирование сбыта относится как к покупателям, так и к участникам каналов распределения (оптовикам, розничной торговле и другим посредникам, а также собственному торговому персоналу фирмы). К числу часто используемых методов и средств стимулирования сбыта относятся:

- торговля в кредит;

- бесплатные образцы товара;

- купоны для покупки товара со скидкой;

- скидка при покупке определенного количества товара;

- премии при покупке на определенную сумму;

- использование упаковки для других целей;

- гарантия возврата денег при возврате покупки;

- зачет устаревшего товара при помощи нового;

- лотереи купонов, прилагаемых к приобретаемому товару;

- участие в выставках и ярмарках.

В последние годы отмечается значительный рост различных методов стимулирования. В то же время этими методами следует пользоваться достаточно осторожно. Дело в том,  если фирма непрерывно стимулирует сбыт своих товаров, то потребители будут рассматривать такую деятельность как признак ухудшения качества товаров. Кроме того, постоянные скидки будут восприниматься как обычное снижение цен, а прежние цены будут считать высокими. Поэтому методы стимулирования сбыта должны применяться ограниченное время. Они могут негативно отражаться на имидже фирмы. И, наконец, следует помнить, что стимулирование сбыта подкрепляет рекламу, но не заменяет ее. 

5.10. Государственный бюджет 
Все свои ос​нов​ные за​да​чи го​су​дар​ст​во ре​ша​ет за счет средств бю​д​же​та. Он раз​ра​ба​ты​ва​ет​ся пра​ви​тель​ст​вом и по​сту​па​ет на об​суж​де​ние в пар​ла​мент, где по​сле вне​се​ния не​об​хо​ди​мых по​пра​вок при​ни​ма​ет​ся к ис​пол​не​нию и об​ре​та​ет си​лу за​ко​на. Ес​ли же бю​д​жет не ут​верж​ден, это мо​жет по​слу​жить ос​но​ва​ни​ем для от​став​ки пра​ви​тель​ст​ва. 
Государственный бюджет - это свод доходов и расходов государства, который принимается высшим законодательным органом власти и имеет силу закона. Он составляется на один год и состоит из федерального бюджета и региональных бюджетов (республиканских, краевых и областных в России). Государственный бюджет включает сумму налоговых поступлений от физических и юридических лиц и потенциальных расходов. Однако существуют расхождения между планированием государственного бюджета правительством и его фактической структурой. В ряде стран в социальной сфере существуют так называемые внебюджетные фонды. В России, например, это Пенсионный фонд, Фонд занятости населения, социального и медицинского страхования.

В федеративных государствах, имеющих в своей структуре штаты, республики, помимо федерального бюджета, выделяют еще бюджеты административных единиц (штатов или республик) и муниципальные (городские) бюджеты. Каждый из них представляет собой самостоятельный счет налоговых отчислений, трансфертных платежей и является составной частью единого государственного бюджета. Соответственно налогово-бюджетный федерализм — это разноуровневое деление полномочий в области налогообложения и расходов между бюджетами. Общий бюджет - федеральный плюс бюджеты субъектов федерации - называют консолидированным.

Фор​ми​ро​ва​ние до​ход​ных ста​тей бю​д​же​та и его рас​хо​дов со​став​ля​ет бю​д​жет​ную по​ли​ти​ку го​су​дар​ст​ва. Основными источниками доходов государства являются: налоги (включая взносы на социальное страхование), прибыль государственных предприятий, доход от эмиссии денег и доходы от приватизации.

Ве​ду​щее ме​с​то сре​ди го​су​дар​ст​вен​ных рас​хо​дов за​ни​ма​ют со​ци​аль​ные (вы​пла​та пен​сий, по​со​бий на де​тей, фи​нан​си​ро​ва​ние об​ра​зо​ва​ния и здра​во​о​хра​не​ния). Зна​чи​тель​ны рас​хо​ды бю​д​же​та, свя​зан​ные с хо​зяй​ст​вен​ной де​я​тель​но​с​тью (энер​ге​ти​ка, транс​порт, сель​ское хо​зяй​ст​во, под​держ​ка эко​но​ми​ки «сла​бых» ре​ги​о​нов). Часть средств идет на во​ен​ные рас​хо​ды, за​ра​бот​ную пла​ту го​су​дар​ст​вен​ным слу​жа​щим, дру​гим ра​бот​ни​кам бю​д​жет​ной сфе​ры, борь​бу со сти​хий​ны​ми бед​ст​ви​я​ми.


С макроэкономической точки зрения все государственные расходы делятся на: государственные закупки товаров и услуг, трансферты и выплаты процентов по государственному долгу (обслуживание государственного долга).

Разница между доходами и расходами государства составляет сальдо  государственного бюджета. Если сумма доходов бюджета в точности совпадает с суммой расходов, то бюджет сбалансирован. Иногда сумма доходов превышает сумму расходов. Это положительное сальдо (профицит) бюджета. Однако в большинстве стран во все времена расходы государства превышали его доходы. То есть сальдо бюджета было отрицательным. Это дефицит бюджета.

При экономическом спаде доходы бюджета сокращаются, так как сокращается деловая активность и, следовательно, уменьшается налогооблагаемая база. Поэтому дефицит бюджета увеличивается. Бум, наоборот, сопровождается уменьшением дефицита бюджета, поскольку увеличиваются налоговые поступления.

Бюджетный дефицит — это состояние государственного бюджета, при котором расходы превышают доходы. Как правило, такая ситуация возникает в условиях структурного экономического кризиса или вследствие нерациональной деятельности правительственных органов.

Классификация дефицита госбюджета может быть представлена следующим образом:

1) первичный дефицит — общий дефицит за вычетом процентных выплат по государственному долгу;

2) фактический дефицит — разница между действительными государственными доходами и расходами, являющаяся величиной отрицательной;

3) структурный дефицит — фактический дефицит, рассчитанный для определенного уровня национального дохода в условиях полной занятости. Иными словами, это потенциальный показатель, т.е. тот, который мог бы быть на самом деле получен, если бы при существующей системе налогообложения и деятельности законодательного органа в стране наблюдалась полная занятость всех ресурсов и производственных мощностей;

4) циклический дефицит — это количественное различие между фактическим и структурным дефицитом государственного бюджета. Данный дефицит возникает в результате динамичности экономической активности в течение одного цикла. В этом случае величина налоговых отчислений и государственных расходов автоматически изменяется.

Все со​вре​мен​ные го​су​дар​ст​ва ми​ра так или ина​че стал​ки​ва​лись с возникновением дефицита бюджета. Мож​но ска​зать, что де​фи​цит бю​д​же​та стал по​все​ме​ст​ным яв​ле​ни​ем. Но по​след​ст​вия его мо​гут быть раз​лич​ны​ми. Ког​да де​фи​цит бю​д​же​та ста​но​вит​ся весь​ма зна​чи​тель​ным, го​су​дар​ст​во не в со​сто​я​нии вы​пол​нять свои обя​за​тель​ст​ва пе​ред об​ще​ст​вом. Имен​но де​фи​ци​том бю​д​же​та был вы​зван фи​нан​со​вый кри​зис в Рос​сии в 1998 го​ду.

Способы финансирования дефицита государственного бюджета:

1) Эмиссия денег опасна инфляцией, но есть и достоинства умеренной эмиссии: она быстро стимулирует прирост инвестиций и небольшой рост ВВП.

2)   Займы у населения и фирм своей страны (увеличение внутреннего долга). Государство выпускает ценные бумаги, продает их населению и фирмам, а полученные средства использует для финансирования превышения государственных расходов над доходами. Плюсы в том, что он не ведет к инфляции и достаточно оперативен. Минусы такого способа финансирования состоят в том, что государство, финансируя дефицит бюджета за счет внутреннего займа, может построить финансовую пирамиду, провоцирует в будущем еще больший дефицит, создает угрозу инфляции и вытесняет частные инвестиции. Увеличение количества государственных облигаций на рынке ценных бумаг приводит к тому, что часть сбережений расходуется на покупку государственных ценных бумаг, что уменьшает средства, идущие на инвестиции. 

3) Займы у других стран, или у их граждан, или у международных финансовых организаций (увеличение внешнего долга). Достоинства подобного метода заключаются в его неинфляционности и в возможности получения крупных сумм. Недостатки связаны с выплатой внешнего долга, что ведет к сокращению внутреннего спроса и объема производства и к истощению золотовалютных резервов страны.

По​сле 1998 г. фи​нан​со​вая си​ту​а​ция зна​чи​тель​но улуч​ши​лась. Воз​рос​ли ми​ро​вые це​ны на нефть, а по​сколь​ку Рос​сия яв​ляет​ся круп​ным экс​пор​те​ром это​го энер​го​но​си​те​ля, в стра​не на​чал​ся эко​но​ми​че​с​кий подъ​ем. Начиная с 1999 года государственный бюджет нашей страны исполнялся с профицитом, т. е. до​хо​ды го​су​дар​ст​вен​ной каз​ны пре​вы​ша​ют рас​хо​ды. Государство получило возможность существенно нарастить золото-валютные резервы страны, сформировать Стабилизационный фонд, позволяющий не допустить проникновения  в экономику «лишних» денег и разогнать инфляцию, создать внушительный Фонд «будущих поколений». Многие серьезные аналитики, финансисты полагают, что в ближайшем будущем   нам не стоит опасаться нового дефолта.

Используя благоприятную экономическую конъюнктуру для традиционных товаров российского экспорта (энергоносителей, металлов), государство укрепило российскую валюту, приступило с 2006 года к разработке бюджета – главного финансового закона страны уже не на один год, а на три. Существенным успехом финансовых властей России стало досрочное погашение основной массы внешнего долга страны Парижскому клубу кредиторов. Это позволило, помимо всего прочего, сэкономить на выплате процентов по обслуживанию долга миллиарды долларов. 

Финансовая стабильность страны – ведущее условие принятие в 2006 году в  России программы финансирования четырех Национальных  проектов, важнейшие из которых – проекты в области здравоохранения и образования. Цель существенных инвестиций государства в образование народа, его здоровье, науку, культуру – обеспечение прорыва страны к самым современным рубежам развития, стимулирование нового, прогрессивного во всех сферах жизни общества. 
Мировой экономический кризис 2008-2009 гг. негативно отразился на формировании российского бюджета. Существенное снижение цен на энергоносители, металл, другие традиционные товары российского экспорта привели с сокращению доходных статей бюджета. С 2009 г. бюджет снова стал дефицитным.
5.11. Государственный долг 

Государственный долг есть сумма внутреннего и внешнего долга или сумма накопленных бюджетных дефицитов, скорректированная на величину бюджетных профицитов. В 1990 г. в США выплата процентов по государственному долгу достигла максимума и составила около 14% от общего объема расходов бюджета. Начиная с 1993 г. наше правительство строило пирамиду, покрывая долги за счет расширения выпуска государственных краткосрочных ценных бумаг (ГКО, КО, ОФЗ и других). Тем самым рос внутренний долг. Пирамида рухнула в 1998 г. Наличие значительного государственного долга снижает эффективность экономики и возлагает бремя выплаты долга на будущие поколения.

Советский Союз оставил России почти 70 млрд. долл. внешних долгов при полностью растраченных валютных резервах и израсходованном золотом запасе. Только за время перестройки правительство М. С. Горбачева заняло на Западе около 50 млрд. долл.: 20 займов у правительств, 20 у зарубежных коммерческих банков и 10 в виде товарных кредитов. Рационально использовать эти кредиты не удалось.

В отношении государственного долга сложилась парадоксальная ситуация. С одной стороны, Россия должна, с другой стороны, еще больше ей должны. Но все дело в структуре этих долгов. Во-первых, они в основном не признаны мировым сообществом, так как это долги по оплате военной техники, поставлявшейся, по мнению западных стран, одним авторитарным режимом другому. Во-вторых, в странах-заемщиках, как правило, сменились правительства и теперь они трактуют эту проблему не как коммерческую, а как политическую. В третьих, долги эти не всегда правильно оформлены, 

В 1997 году Россия стала членом Парижского клуба, который включает страны-кредиторы. Это поможет вернуть хотя бы часть долгов. В течение ряда лет с 1992 по 1997 год Россия сумела реструктуризовать свои внешние долги и начла их активно погашать с 2001 года. Внешний долг существенно уменьшился и перестал быть национальной проблемой.

5.12. Денежно-кредитная политика 
Монетарная (денежно-кредитная) политика представляет собой один из видов стабилизационной, направленной на сглаживание циклических колебаний экономики. Для стабилизации экономики государство проводит стимулирующую монетарную политику в период спада и сдерживающую политику в период бума. Инструментом регулирования выступает денежная масса. Научная школа, которая отдает предпочтение денежно-кредитным регуляторам экономического развития, получила название монетаризма.
Рост массы денег увеличивает совокупный спрос и оживляет экономическую конъюнктуру. В условиях спада эта мера может использоваться в качестве стабилизатора экономики, то в долгосрочном периоде происходит лишь рост уровня цен. Сжатие денежной массы в период подъема экономики предотвращает слишком резкий спад в будущем. 

Инструменты монетарной политики. Центральный банк может увеличить или уменьшить денежную массу в обращении. Для этого он использует различные инструменты. В странах с развитой рыночной экономикой преобладают три основных инструмента: 

· изменение норм обязательного резервирования, 

· изменение ставки рефинансирования ЦБ (ставкой про кредитам коммерческим банкам), 

· операции на открытом рынке (главным образом путем продажи или покупки государственных ценных бумаг). 

Они отличаются друг от друга по силе воздействия на денежную массу, причем значение этих инструментов варьируется в зависимости от ситуации и страны. Как правило, наиболее сильным и оперативным средством являются операции на открытом рынке. Тактическим инструментом считается изменение ставки рефинансирования. Сравнительно медленное, но сильное стратегическое влияние на денежную массу оказывает изменение норм резервирования.
5.13. Налоговая (фискальная) политика 
На​ло​ги — обя​за​тель​ные удер​жа​ния в поль​зу го​су​дар​ст​ва с на​се​ле​ния и пред​при​я​тий. Они ус​та​нав​ли​ва​ют​ся за​ко​ном, а все ме​ро​при​я​тия, свя​зан​ные с по​ряд​ком их взи​ма​ния, раз​ме​ра​ми ста​вок, оп​ре​де​ле​ни​ем их ко​ли​че​ст​ва, на​зы​ва​ют​ся на​ло​го​вой по​ли​ти​кой. Ис​то​рия на​ло​гов на​счи​ты​ва​ет бо​лее 5 ты​сяч лет (от жерт​во​при​но​ше​ний и при​ну​ди​тель​ных по​вин​но​с​тей к со​вре​мен​ным сбо​рам). Налоги являются средством расходов государства при выполнении им своих задач и функций.
Ис​то​рия на​ло​го​об​ло​же​ния на Ру​си на​ча​лась с по​лю​дья кня​зя Оле​га — не​упо​ря​до​чен​но​го сбо​ра да​ни кня​зем с дру​жи​ной. В 945 г. кня​ги​ня Оль​га про​ве​ла важ​ную ре​фор​му — ус​та​но​ви​ла фик​си​ро​ван​ное на​ло​го​об​ло​же​ние в зем​лях вос​точ​но​сла​вян​ских пле​мен, вве​ла уро​ки (раз​мер да​ни), по​го​с​ты (ме​с​та сбо​ра да​ни), дым (еди​ни​цу на​ло​го​об​ло​же​ния). Со​би​рать на​ло​ги ста​ли спе​ци​аль​ные лю​ди — ем​цы, мыт​ни​ки, меч​ни​ки.

Го​су​да​ре​во тяг​ло — так име​но​ва​ли в Рус​ском го​су​дар​ст​ве весь ком​плекс де​неж​ных и на​ту​раль​ных пла​те​жей го​су​дар​ст​ву. 

Налоговая система включает в себя совокупность налогов, налоговое законодательство, способы исчисления и формы сбора налогов, методы налогового регулирования и контроля. 

Функции налогов: фискальная(на​пол​не​ние го​су​дар​ст​вен​но​го бю​д​же​та, что​бы власть мог​ла вы​пол​нять свои обя​за​тель​ст​ва пе​ред об​ще​ст​вом),  распределительная или социальная со​ци​аль​ную (пе​ре​рас​пре​де​ле​ние до​хо​дов в поль​зу ма​ло​иму​щих сло​ев на​се​ле​ния) , стимулирующая (сти​му​ли​ро​ва​ние эко​но​ми​че​с​кой де​я​тель​но​с​ти). Важ​ное зна​че​ние име​ют на​ло​ги для оп​ре​де​ле​ния по​ли​ти​ки го​су​дар​ст​ва в ре​ги​о​нах. От то​го, ка​кие в стра​не на​ло​ги, за​ви​сит очень мно​гое. На​при​мер, ес​ли они слиш​ком вы​со​ки, то про​из​во​дить про​дук​цию, ока​зы​вать ус​лу​ги ста​но​вит​ся про​сто не​вы​год​но.
1. Фискальная функция (от латинского слова fiscus - государственная казна) была исторически первой. И остается до сих пор главной. Налоги должны обеспечить потребности государственного и местных бюджетов. Налоги в России в последние годы дают более 85% дохода бюджета.


2. Распределительная функция налогов. Одни налоги платят, другие получают их плоды. Без этого нельзя осуществлять никакие социальные программы. 

3. Стимулирующая функция налогов - это использование налоговой системы в качестве инструмента воздействия на экономическое поведение производителей и потребителей. Для стимулирования используются налоговые льготы, например, для увеличения инвестиционной активности, и  воспроизводственные налоги (плата за воду, потребляемую промышленными предприятиями, платежи за пользование природными ресурсами, лесной сбор и налог на воспроизводство минерально-сырьевой базы) для обеспечения рационального потребления ресурсов.

Прямые и косвенные налоги. Прямые налоги взимаются с доходов или имущества граждан и предприятий в явном виде. Например, индивидуальный подоходный налог и налог на прибыль предприятий. Прямыми являются и такие налоги, которые имеют дело с прошлыми доходами: налог на имущество, налог на наследство. 

Другие налоги мы платим незаметно - покупая товары и услуги. Эти налоги включены в цены товаров и услуг, например, налог на добавленную стоимость (НДС), акцизы, налог на продажи, все таможенные пошлины. Это косвенные налоги. Косвенные налоги уплачивают в бюджет производителями. Акцизы – то есть налоги на отдельные товары и услуги -  широко применяются, но больше всего известны акцизы на алкоголь, табак и предметы роскоши. 


В развитых странах примерно 2/3 налоговых поступлений составляют прямые налоги, а в развивающихся странах и странах с переходной экономикой примерно 2/3 налоговых поступлений составляют косвенные налоги. Это связано с тем, что косвенные налоги собирать легче. Но косвенные налоги менее справедливы. Доля косвенных налогов в России составляла в 1990-х гг. более 70%. 

Прогрессивные и регрессивные налоги. Прогрессивность и регрессивность налога понимают по-разному. С одной стороны, они связаны с налоговой арифметикой. Если по мере роста облагаемой базы ставка налога растет, то мы имеем дело с прогрессивной шкалой. В противном случае шкала будет регрессивной. Если ставка налога постоянна при любой базе, то такой налог имеет пропорциональную шкалу.


С другой стороны, эти понятия связаны с экономической сутью налогов. Прогрессивность и регрессивность налога для экономиста определяется не характером его шкалы по отношению к размеру налогооблагаемой базы, а по отношению к доходам граждан. Прогрессивный налог – это налог, средняя ставка которого повышается по мере роста дохода налогоплательщика. У регрессивного налога средняя ставка снижается по мере роста дохода налогоплательщика, а пропорциональный налог характеризуется постоянной средней ставкой.

Например, косвенные налоги экономисты квалифицируют как регрессивные, так как, купив одну и ту же вещь, богатый и бедный заплатили в сумме один и тот же налог, но доля этого налога будет разной - большей для бедного. Поэтому, чем больше косвенных налогов, тем выше степень регрессивности налоговой системы.

Тенденции развития налоговых систем. По мере формирования и укрепления среднего класса налоговое бремя во все большей мере перекладывается на плечи его представителей. Общая тенденция заключается в расширении налоговой базы и в сокращении льгот. Цель заключается в ослаблении налогового бремени при сохранении общего объема сбора налогов. Льготы же переносят из налоговой сферы в сферу трансфертов, то есть прямых выплат нуждающимся.  

 Российская налоговая система соответствует большинству “мировых стандартов”. Вместе с тем у нее есть и особенности. Во-первых, фактически пропорциональный индивидуальный подоходный налог с очень низкой ставкой – 13%. Во-вторых, российская налоговая система носит ярко выраженный фискальный характер, хотя по отдельным видам предпринимательской деятельности предусмотрено стимулирование производственного, инновационного, малого предпринимательства. В-третьих, бюджетные поступления в значительной мере складывается из отчислений небольшой группы крупных и высокорентабельных предприятий.  
Налоговый Кодекс установил исчерпывающий перечень налогов. Иные налоги не могут быть введены региональными и местными властями. Наибольшее значение имеют следующие налоги: 

· налог на добавленную стоимость,

· налог на прибыль,

· акцизы, 

· платежи за пользование природными ресурсами,

· подоходный налог с физических лиц, 

· таможенные пошлины,

· налог на имущество организаций.

Эти налоги обеспечивают большую часть доходов бюджета. 

Индивидуальный подоходный налог. Глав​ной фор​мой ос​нов​но​го на​ло​га на граж​дан яв​ля​ет​ся по​до​ход​ный, его став​ка в раз​ных стра​нах ко​леб​лет​ся от 10 до 50%. Уп​ла​та по​до​ход​но​го на​ло​га — од​на из обя​зан​но​с​тей граж​дан, она осу​ще​ств​ля​ет​ся как по ме​с​ту ра​бо​ты, так и на ос​но​ва​нии лич​ных на​ло​го​вых дек​ла​ра​ций — до​ку​мен​тов, ко​то​рые долж​ны пред​став​лять​ся в спе​ци​аль​ное ве​дом​ст​во — на​ло​го​вую ин​спек​цию. В этом до​ку​мен​те ука​зы​ва​ют​ся все сум​мы, по​лу​чен​ные в те​че​ние го​да (на​при​мер, го​но​ра​ры за кни​ги, вы​пол​нен​ные ра​бо​ты, до​пол​ни​тель​ные за​ра​бот​ки не по ос​нов​но​му ме​с​ту ра​бо​ты). Ес​ли же граж​да​нин ра​бо​та​ет толь​ко на од​ном ме​с​те и уп​ла​чи​ва​ет по​до​ход​ный на​лог с за​ра​бот​ной пла​ты, ему не нуж​но по​да​вать на​ло​го​вую дек​ла​ра​цию. В Рос​сии став​ка по​до​ход​но​го на​ло​га с граж​дан (фи​зи​че​с​ких лиц) со​став​ля​ет 13%. 

Бухгалтерия российского предприятия ежемесячно начисляет этот налог в размере 13% и вычитает из зарплаты и переводит в бюджет. Если у вас были иные доходы, то в начале года надо заполнить налоговую декларацию. Таким образом, большая часть налога собирается у источника, а другая - по декларации.
Индивидуальный подоходный налог используется и для обложения индивидуальных предпринимателей.

Базой для расчета налога является совокупный годовой доход. В него включаются выплаты со всех мест работы и другие доходы: пособия, премии, дивиденды по акциям и другие доходы. Доход для целей налогообложения составляют материальные блага, получаемые физическими лицами от других лиц (за исключением государства и муниципалитетов), в результате трудовой и предпринимательской деятельности, а также полученные по другим основаниям и улучшающие их материальное положение. Чтобы от дохода перейти к облагаемому доходу нужно вычесть из него изъятия; расходы, подтвержденные документально, и сумму льгот, если они положены. Изъятиями являются, например, расходы на содержание детей и иждивенцев в сумме минимальной оплаты труда, или расходы на благотворительные цели, или расходы на новое строительство в пределах до 5000 минимальных месячных оплат труда. 

Налог на добавленную стоимость утвержден в качестве основного для стран - членов ЕС. Введение НДС является одним из обязательных условий для вступления ЕС. В настоящее время им пользуются примерно 50 стран.

Добавленную стоимость определяют как выручку за вычетом покупаемых предприятием товаров и услуг. НДС на каждой стадии производства равен разнице между налогом, взимаемым при продаже продукции и налогом уже уплаченным при покупке сырья, материалов и услуг. Плательщиками налога являются предприятия. 


Первоначально в 1992 г. ставка НДС в России равнялась 28% практически для всех товаров и услуг. По сравнению с другими странами она была значительно выше (Австрия - 20%, Англия - 15%, ФРГ - 14%, Франция - 18,6%, Дания - 22%, Швеция - 23,5%). Однако так продолжалось недолго. В 1993 году ставки НДС в России были понижены. По продовольственным товарам (кроме подакцизных) и некоторым товарам для детей (швейные изделия, школьно-письменные принадлежности, обувь и другие) до 10%. По остальным товарам и услугам - до 20%. Такие ставки действовали 10 лет до 2004 г., когда ставка снизилась до 18%.

На​ло​гом на кор​по​ра​ции (фир​мы) об​ла​га​ет​ся не толь​ко при​быль пред​при​я​тий, но так​же и часть из​дер​жек (на​при​мер, осо​бый на​лог пред​при​я​тия вы​пла​чи​ва​ют с на​чис​ле​ния зар​пла​ты сво​им со​труд​ни​кам). в России в целом соответствуют мировой практике. В 1990-х гг. в Германии этот налог составил 36-50%, в Канаде - 38-43,5%, Японии - 28-40%. До 1994 г. ставка налога на прибыль всех предприятий была равна 32%. После  она была снижена до 30%, а в 2001 году - до 24%. 


Акцизы - это специальные косвенные налоги, включаемые в цену некоторых товаров. Их часто называют налогами "на грехи", имея в виду высокие ставки акцизов на табак и спиртное. Этим, с одной стороны, стимулируется сокращение потребления этих товаров, с другой стороны, пополняется казна. Кроме того, акцизы устанавливаются, как правило, на высокорентабельную продукцию. Например, на экспорт нефти или на ювелирные изделия. Акцизы могут составлять до 90% отпускной цены товара (например, в цене крепких напитков в 1994 году). Платят этот налог предприятия, которые производят товар, а по импортным товарам - поставщики этих товаров. 


Единый социальный налог (ЕСН) пришел на смену целой гамме налогообразных платежей. Базой для его исчисления является фонд заработной платы, а платит предприятие. Важнейшей частью этой реформы стало введение регрессивной шкалы этого налога (см. табл. 4-7). Чем больше предприятие платит своим работникам, тем  меньше средняя налоговая ставка. Это должно «вывести из тени» оплату труда на многих предприятиях.

По​сто​ян​но уве​ли​чи​ва​ет​ся в на​ло​го​об​ло​же​нии часть ко​с​вен​ных на​ло​гов — это ак​ци​зы (на​ло​ги, как бы скры​ва​ю​щи​е​ся в це​не оп​ре​де​лен​ных то​ва​ров, на​при​мер, в ал​ко​голь​ных на​пит​ках, та​баке), та​мо​жен​ные по​ш​ли​ны и не​ко​то​рые дру​гие. От то​го, на​сколь​ко ис​прав​но уп​ла​чи​ва​ют​ся на​ло​ги, за​ви​сит бла​го​со​сто​я​ние все​го об​ще​ст​ва — уро​вень ме​ди​цин​ско​го об​слу​жи​ва​ния, об​ра​зо​ва​ния, пен​си​он​но​го обес​пе​че​ния и т. д. Не слу​чай​но во всех стра​нах пре​ду​с​мо​т​ре​ны стро​гие на​ка​за​ния для тех, кто со​зна​тель​но за​ни​жа​ет свои до​хо​ды и ук​ло​ня​ет​ся от уп​ла​ты на​ло​гов.

При раз​ра​бот​ке на​ло​го​вой по​ли​ти​ки го​су​дар​ст​вен​ные ор​га​ны оп​ре​де​ля​ют, ка​ким на​ло​гам от​дать пред​по​чте​ние: пря​мым или ко​с​вен​ным, ка​ки​ми долж​ны быть став​ки на​ло​го​об​ло​же​ния. Пре​ду​с​ма​т​ри​ва​ет го​су​дар​ст​во и оп​ре​де​лен​ные на​ло​го​вые льго​ты. На​при​мер, в ря​де стран те фир​мы, ко​то​рые тра​тят сред​ст​ва на бла​го​тво​ри​тель​ность, об​ра​зо​ва​ние и со​ци​аль​но​е обес​пе​че​ние, вы​пу​с​ка​ют важ​ную для го​су​дар​ст​ва про​дук​цию (до​пу​с​тим, дет​ские то​ва​ры), по​лу​ча​ют зна​чи​тель​ные на​ло​го​вые льго​ты. В на​шей стра​не на​ло​го​вые льго​ты рас​про​ст​ра​ня​ют​ся на пред​при​я​тия, ис​поль​зу​ю​щие труд ин​ва​ли​дов.
5.14. Мировая экономика: внешняя торговля, международная финансовая система 
Современный мир тесно связан между собой во всех сферах жизни: политики, науки, культуры и, в немалой степени, в хозяйственной сфере. Мировая экономика – мировое хозяйство, субъектом которого выступают национальные экономики отдельных стран и регионов, международные экономические организации, транснациональные корпорации. Мировая экономика – это совокупность экономик отдельных стран, связанных между собой системой международных экономических отношений. Это, прежде всего, международное разделение труда, которое составляет основу международной торговли товарами и услугами, это международное движение капитала и рабочей силы, это валютные отношения. Многие страны вообще объединились в блоки, и сняли почти все преграды на пути движения товара, капитала и рабочей силы. Это явление получило название интеграция. Но начало всех этих процессов в мировой экономике – это международное разделение труда. Международное разделение труда – это специализация стран на производстве той или иной продукции. Предпосылками специализации являются:

1) природные условия страны – климат, географическое положение, наличие полезных ископаемых и других природных ресурсов. Например, страны, располагающие теми или иными полезными ископаемыми (вспомните из географии размещение полезных ископаемых), продают их тем странам, где их нет, а взамен покупают ту продукцию, которую сами не производят;

2) уровень экономического и научно-технического развития. Из раздела об экономическом росте вы знаете, что страны развиваются неравномерно. Экономически развитые страны, как правило, специализируются на производстве готовых изделий, а развивающиеся страны – на производстве сырья;
3) сложившиеся традиции в производстве тех или иных товаров. Например, Италия славится винами, Франция своими парфюмерией и сырами, Греция -  оливковым маслом, а Эквадор – своими бананами.
Международное разделение труда предопределило развитие системы международных торговых связей Какая бы большая страна не была, она не может производить все товары, которые ей необходимы. Но большие и богатые страны могут лучше обеспечить себя большинством необходимых благ, к тому же, если у таких стран большая территория, то и большой внутренний рынок, и остается меньше излишков, которые надо вывозить в другие страны. 
Основные термины международной торговли – экспорт, импорт и сальдо торгового баланса.

Экспорт - это товары и услуги, которые вывозятся за границу с целью продажи на мировом рынке.

Импорт – это товары и услуги, которые ввозятся в страну с целью их продажи на внутреннем рынке.
 Сальдо торгового баланса – разность между стоимостью экспорта и импорта за определенный период. США – самая развитая и богатая страна в мире – постоянно имеет отрицательное сальдо торгового баланса, т.е. импорт в США  значительно превышает экспорт. Россия, напротив, вывозит больше товаров, чем ввозит, и ее торговое сальдо положительно. Международная торговля имеет очень древнюю историю. Это первая форма экономических отношений между странами. Из истории вы, наверное, помните, что в XVII-XVIII веках самой крупной торговой державой были Нидерланды, а затем Великобритания. 

Еще в XVII веке ученые-экономисты задавались вопросом: "Почему страны торгуют друг с другом?" В то время они считали, что внешняя торговля создает богатство, которое олицетворялось в золоте, и призывали правительства больше вывозить товаров, чтобы получать больше золота для страны, и меньше ввозить, чтобы не было оттока золота. Но уже в XVIII веке, когда произошла промышленная революция, и стали развиваться разные мануфактуры и фабрики, отношение к торговле изменилось. Английский ученый Адам Смит подверг критике идею о богатстве как владении большим количеством золота и обосновал истинные причины возникновения богатств народов. А.Смит высоко ценил разделение труда и считал, что для граждан любой страны выгодно покупать заграничные товары, особенно, если они продаются дешевле, чем отечественные. А.Смит разработал теорию абсолютного преимущества во внешней торговле, суть которой состоит в том, что одни страны могут производить товары более эффективно, чем другие и поэтому имеют абсолютные преимущества в свободной торговле с другими странами. Россия, например, имеет абсолютные преимущества по нефти и газу, которого она производит больше всех в мире, поэтому она вывозит его в развитые страны Европы в обмен на оборудование, производство которого в России менее эффективно.

В XVIII веке другой английский экономист Давид Рикардо разработал теорию сравнительных преимуществ во внешней торговле, суть которой состояла в том, что страна получает выгоду, если она специализируется на производстве тех товаров, средние издержки которых относительно меньше, чем при производстве тех же товаров в других странах. Рикардо приводил в качестве примера взаимовыгодного обмена между Англией и Португалией такие товары как сукно (помните, что Англия была мастерской мира?) и вино, поскольку Португалия находится южнее Англии и природные условия там более благоприятны для выращивания винограда.

В настоящее время почти все страны втянуты в мировую торговлю. Но удельный вес отдельных стран в мировом экспорте и импорте очень различается. Доля развитых стран в мировой торговле в 2000 г. составляла по экспорту 72%, а по импорту – 75,8%. 

Самая большая доля в мировом экспорте и мировом импорте приходится на США – соответственно, 13 и 20,3%, на втором месте Германия – 8,9 и 8,1%, на третьем – Япония – 8,0 и 6,1%. 
Доля России – более чем скромная: в мировом экспорте – 1,7%, в мировом импорте – 0,5%. Специфика экспорта России состоит в том, что большую его часть составляют топливно-энергетическое сырье и продукты добывающей промышленности. Назовем главных партнеров России: по экспорту – Германия (9,3%), Италия (7,5%), Китай (5,6%), Украина и Белоруссия (по 5,3%); по импорту – Германия (13,9%), Белоруссия (9,5%), Украина (9,2%), США (7,7%), Казахстан (4,8%).

Торговая политика.

Экономической глобализацией обычно называют процесс роста экономической взаимозависимости стран в результате все более тесной интеграции рынков товаров, услуг и капиталов. Она проявляется в развитии международной торговли, научно-технического сотрудничества, в росте иностранных инвестиций, культурных обменов и в усложнении глобальных проблем развития человечества.

Глобализация началась после второй мировой войны и, ускорилась, начиная с середины 1980-х гг. Причинами ускорения глобализации, с одной стороны, был научно-технический прогресс (средства связи, снижение стоимости международных перевозок, углубление разделения труда). С другой стороны, экономисты и политики тоже внесли свой вклад в этот процесс путем либерализации рынков и уменьшения проявлений протекционизма. 

Важнейшим элементом мировой экономики выступает международная торговля – товарооборот между странами и регионами.  Во все времена в международной торговле боролись и продолжают бороться два подхода:

· Протекционизм предписывает государственное вмешательство в свободный поток товаров и услуг между странами.

· Свободная торговля изучают и объясняют, какая была бы торговля при отсутствии каких-либо ограничений. 

Протекционизм - это защита государством, в основном нерыночными методами,  отечественных  производителей от конкуренции со стороны зарубежных фирм. Протекционистские меры - это тарифы, налоги, пошлины, лицензии, правила торговли, сертификация и т.д. Ни одна страна в мире не позволит провозить через свои границы нерегулируемый поток товаров и услуг. Ограничения обычно налагаются на ввоз и иногда на вывоз.
Протекционистские меры в основном представлены тарифными и нетарифными барьерами.
     
Тариф или пошлина - это государственный налог на товары, пересекающие границы стран. Наиболее распространены импортные тарифы. Ввозные пошлины является одним из основных источников дохода для многих развивающихся стран. В этих странах легче собрать пошлины, чем налоги. В середине 1990-х годов серия повышений ввозных пошлин на ввозимые в Россию автомобили иностранного производства (иномарки) искусственно повысила конкурентоспособность автомобилей отечественного производства. 


 В России импортные пошлины активно используются, в первую очередь, как источник доходов государства и, во вторую очередь, для защиты отечественного рынка. Поэтому они пока выше, чем во многих других странах и официально составляют в среднем 11-13% от стоимости импорта. 

     
Экспортные тарифы применяют в основном страны - экспортеры сырья. В России применялись экспортные пошлины на нефть, газ, цветные металлы, руды и некоторые другие виды сырья. Вывозные пошлины призваны ограничить вывоз сырья и служат дополнительным источником пополнения казны.

     
Транзитные пошлины в средние века были одним из основных источников государственных доходов. Сейчас же они почти повсеместно ликвидированы посредством международных договоров.

Нетарифные барьеры в современном мире вводятся, чаще всего, чтобы обойти международные соглашения об ограничении тарифных барьеров.

Квота – это определенный объем данного товара (исчисленный в единицах или по стоимости), который разрешено импортировать в страну (импортная квота) или экспортировать из страны (экспортная квота) в течение года или другого периода времени. Импортные квоты, также как и импортные пошлины, повышают цену товара внутри страны и сокращают импортные продажи. Экспортные квоты повышают мировые цены и снижают цены внутренние. Частный случай квотирования, который полностью запрещает торговлю, называется эмбарго. Эмбарго обычно вводится в политических целях. Например, в США ввели эмбарго на торговлю с Кубой с 1961 года.
Антидемпинговые меры во внешней торговле - продажа товара иностранным производителем в других странах по более низким ценам, чем он продается в собственной стране, либо по ценам ниже издержек производства этих товаров. Начиная с 1993 г. под антидемпинговый пресс стран Западной Европы и США попали российские производители урана и алюминия. Были и квоты, и тарифы, и штрафы. Причинами этой демпинговой войны была низкая себестоимость российского урана и алюминия, а также забота западных стран о своих производителях.

Экспортные субсидии – это разнообразные меры помощи государства своим экспортерам, в том числе прямые выплаты производителям, рекламно-информационные услуги, поддержка прикладных научных исследований, льготное налогообложение, экспортные кредиты и т.п. Страны постоянно обвиняют друг друга в "нечестных экспортных субсидиях". 

Популярной формой экспортной субсидии является "связанная помощь". Займы иностранным государствам предоставляют в рамках такой логики: хочешь кредит - используй его на закупку наших товаров и услуг. СССР, а затем и Россия получили много подобных кредитов. В результате полученные деньги расходовались менее эффективно. Считается, что до трети всех товаров и услуг продается в мире по системе "связанной помощи".

Несмотря на сохраняющиеся заградительные барьеры и протекционистские меры, доминирующей тенденцией в развитии мировой экономики стало развитие свободной торговли. 
Первый значительный успех на пути к ней связан с Генеральным соглашением о тарифах и торговле (ГАТТ), начавшее свою деятельность в 1947 г. Тогда оно насчитывало 23 участника, а к 1990 г. имело более 100 членов. ГАТТ дало миру основной свод правил, по которым проводятся торговые переговоры, и механизм контроля за их реализацией. Всемирная торговая организация (ВТО) начала свою работу с 1 января  1995 году на основе ГАТТ и включала она тогда 145 стран. 

 Режим наибольшего благоприятствования в торговле представляет каждая страна-член ВТО всем другим членам. Такой режим применяется и в отношении квотирования и лицензирования. Хотя вначале предполагалось, что режим наибольшего благоприятствования будет предоставляться автоматически, страны, тем не менее, часто делают исключения из этого правила:

· изделиям обрабатывающей промышленности из развивающихся стран предоставляется льготный режим по сравнению с аналогичной продукцией из промышленно развитых стран.

· уступки членам торгового союза, например ЕС, не распространяются на страны, не принадлежащие к торговому союзу.

· странам, произвольно применяющим дискриминационные меры против товаров из определенной страны, другие страны не обязаны предоставлять режим наибольшего благоприятствования.

Страны - члены ВТО в ходе переговоров периодически соглашаются на снижение тарифных ставок. Большие сокращения таможенных тарифов показывают, что все страны стремятся к более свободному товарообмену. В результате барьеры таможенных тарифов в значительной мере уже преодолены. Средние тарифы на импортируемые промышленные товары за последние десять лет сократились в развитых странах с 6,3% до 3,9%.

 Преодолеть нетарифные барьеры сложнее. Тем не менее, соглашениями ВТО предусмотрено равное отношение к отечественным и зарубежным фирмам в промышленных стандартах, государственных закупках, субсидиях и компенсационных пошлинах, лицензировании, таможенной оценке. 

Около 2/3 всего объема мировой торговли охвачено регулированием ВТО. По оценкам экспертов деятельность ВТО приносит мировой экономике около 250 млрд. долларов дополнительного дохода ежегодно. Ежедневный доход среднестатистического жителя развитых стран в результате либерализации мировой торговли в 1990-х гг. возрос на 40 центов, в развивающихся странах - на 5 центов, но у каждого африканца сократился на 1 цент.

 Несмотря ни на что, торговые войны между странами-членами ВТО периодически разгораются вновь и вновь. Поскольку использование традиционных протекционистских мер в современном мире ограничено, то результаты торговых воин фиксируются в виде “добровольных” ограничений на экспорт или каких-либо еще причудливых форм. 

Из-за того, что Россия не являлась членом ВТО по оценкам экспертов, она теряла в середине 1990-х годов не менее 1,5 млрд. долл. ежегодно. Присоединение России к ВТО может обеспечить российским экспортерам международную защиту в соответствии с правилами этой  организации. Процесс присоединения проходит, начиная с 1995 года, но и по сей день Россия все еще не вступила в ВТО. За вступление в ВТО России придется заплатить снижением  импортных пошлин. Это приведет к серьезным проблемам отечественное автомобилестроение, ряд других отраслей промышленности, которые станут неконкурентноспособными. 

 Развитие свободной торговли идет не только на глобальном, общемировом уровне, но и в регионах. Существуют 3 формы экономической интеграции (в порядке усиления интеграции):

     - Зона свободной торговли, заключающаяся в отмене таможенных пошлин между странами, входящими в зону свободной торговли. С 1988 года действует Североамериканская зона свободной торговли, в составе США и Канады, к которым в 1992 году присоединилась Мексика. В Юго-Восточной Азии сложилось сообщество АСЕАН, аналогичные союзы с разной степенью интеграции есть и в Латинской Америке. СНГ вполне можно считать зоной свободной торговли, хотя таможенные пошлины не везде сняты.

     - Таможенный союз означает наличие единых тарифов по отношению к остальным странам. Россия имеет таможенный союз с Белоруссией, Казахстаном и Киргизией.

     - Общий рынок в дополнении к таможенному союзу снимает ограничения на перемещения факторов производства. С 1957 года существует Европейское сообщество (ЕС), где сегодня есть единая валюта (евро) и разрешено свободное перемещение товаров, людей и капиталов.


Мировая экономика характеризуется также сложившейся финансовой системой. Для взаиморасчетов между странами вводится валютный курс - это цена одной денежной единицы, выраженная в другой денежной единице. Например, цена доллара в рублях это и есть курс доллара, например, 25 рублей за доллар. При повышении курса рубля российский экспорт становится менее выгодным и его объем уменьшается, а импорт становится более выгодным и его объем растет. Таким образом, курс национальной валюты определяет, какие товары будут экспортироваться, а какие импортироваться. 

Валютные курсы формируются под действием спроса и предложения на валютных рынках, которые отражают потребности страны в экспорте и импорте. Валютные интервенции – это существенные изменения спроса или предложения валют на бирже. В России они осуществляются Центральным банком. Если он хочет сыграть на повышение курса доллара или не дать курсу доллара упасть в результате действий других игроков, то ЦБР должен увеличить продажу рублей. Это приведет к росту спроса на доллары. Если ЦБР заинтересован в понижении курса доллара, то ЦБР должен сократить продажу рублей или выбросить в продажу. Это вызовет снижение спроса на доллары.

Такая система называется гибким валютным курсом. Официальные курсы доллара и евро определяются Центральным банком России (ЦБР) ежедневно на основе результатов торгов. Банки и другие фирмы продают и покупают валюту по этому курсу, взимая тем или иным методом плату за это. Потому в обменных пунктах цены немного отличаются. 

Бюрократические ограничения, действующие во многих странах направлены на стабилизацию валютных курсов, на защиту от ущерба некоторых действий крупных валютных спекулянтов. Например, резервирование денег для валютных операций заранее, что снижает риск резких изменений курса валют.  
Реальный валютный курс (покупательная способность доллара, например, в России) вычисляется, как и любая другая реальная величина, делением номинальной величины, то есть номинального курса, на индекс цен. 

5.15.Экономика потребителя 
 Одним из видов экономических отношений в обществе выступает потребление. Каждый из нас выступает в качестве потребителя материальных и духовных благ. Без этого невозможна жизнь как отдельного человека, так и общества в целом. Посредством потребления мы удовлетворяем свои потребности как в хлебе насущном, так и в духовном развитии, красоте. Экономисты определяют потребление в качестве конечной цели экономики. Потребитель в рыночной экономике формирует спрос на товары и услуги.

Кто такие потребители в экономике? Это прежде всего те, кто приобретает в магазинах необходимые товары, пользуется услугами туристических фирм, парикмахерских салонов, врачей и педагогов. Но потребителями выступаем не только мы, граждане. В качестве потребителя фигурируют и предприятия и государство.

Цель потребителя – получить максимальную пользу от потребляемых товаров и услуг. Безусловно, мы не можем удовлетворить свои потребности все и сразу, поэтому перед потреблением стоит ряд ограничений: сумма денег, которые мы можем потратить на необходимые нам товары и услуги, уровень цен, ассортимент предлагаемых товаров и услуг. Поэтому, потребитель в экономике выбирает,  что ему приобрести в первую очередь. Это рациональный выбор потребителя.

Поэтому важно быть грамотным потребителем, внимательно изучить ассортиментный ряд, соотношение цены-качества тех товаров и услуг, которые нам нужны. Необходимо получить максимум информации о нужном нам товаре, прежде чем совершится его покупка.

В качестве основных источников дохода потребителя могут выступать: заработная плата, доходы от размещения средств в банках, доходы в форме дивиденда от акций, пособия, пенсии, стипендии, доход от предпринимательской и иной деятельности, доходы, получаемые от собственности, например, от сдачи в аренду приватизированной квартиры.

Структура и уровень потребления – важный показатель  развития страны. К примеру, в бедных, слаборазвитых странах, большинство людей тратят большую часть своих доходов на продукты питания, обеспечение минимально достаточных условий существования. Чем выше уровень развития страны, тем больше люди тратят на организацию отдыха в отпускное время, приобретают произведения искусства, вкладывают средства в собственное здоровье, улучшение качества своей жизни. В Российской Федерации более 40% средств люди тратят на питание. Это самый высокий показатель среди крупнейших стран мира.

Рациональному потребителю важно не только уметь грамотно потратить имеющиеся средства, но и сберечь их, преумножить. Поэтому необходимо знать, как и каким образом сберегать средства, в какие активы вкладывать. Большинство граждан РФ хранят свои сбережения на депозитах в Сберегательном банке. Но появились и иные способы сбережений: покупка акций, вложение средств в недвижимость, произведения искусства и т.д.

Права потребителей во всех странах защищены специальными законами.
В РФ Закон  о защите прав потребителя  был принят в 1992 году, в 1995 Государственная Дума приняла поправки к нему. Основное содержание этого Закона было включено в Гражданский кодекс РФ. Познакомимся с основными положениями данного закона.
Потребителем признается не только гражданин, который приобретает товары или заказывает работы (услуги), но и гражданин, который ими пользуется непосредственно. Основная цель Закона “О защите прав потребителей” в том, чтобы подчинить рыночную стихию интересам главных лиц – нас, потребителей. В законе есть три основные группы норм, которые необходимо знать каждому:

а) права потребителя;

б) механизм защиты прав потребителя;

в) ответственность виновных в нарушении этих прав.

Права потребителя установлены не только Законом РФ “О защите прав потребителей”, но и Гражданским кодексом РФ и другими законами. Рассмотрим только некоторые из них на примерах двух самых известных сфер – купли-продажи и пользования коммунальными услугами.

Право на необходимую и достоверную информацию о товаре.

Ее обязан предоставлять продавец. Покупатель еще до заключения договора розничной купли-продажи вправе осмотреть товар, потребовать проверки его свойств. В информации о непродовольственных товарах должны указываться на русском языке:

· основные потребительские свойства товара; 

· гарантийные обязательства изготовителя, если на товар установлен гарантийный срок; 

· срок службы или годности; 

· правила пользования, хранения и транспортировки; 

· адреса предприятий, осуществляющих ремонт и техническое обслуживание (для технически сложных изделий). 

Право потребовать у продавца сертификат соответствия.

Сертификат соответствия – это документ, подтверждающий хорошее качество и безопасность продаваемого товара.

Право обменять купленный товар

На это у потребителя есть 14 дней с момента передачи ему непродовольственного товара. И речь не идет о том, что причиной обмена является дефект или плохое качество. Любой непродовольственный товар можно заменить на аналогичный товар другого размера, формы, габарита, фасона, расцветки или комплектации. Если обмен происходит на другой товар и его цена отличается от уже выплаченной, то разница в цене перерассчитывается. При отсутствии у продавца необходимого для обмена товара покупатель вправе возвратить приобретенный товар продавцу и получить уплаченную сумму. Однако надо помнить, что требование покупателя об обмене либо возврате товара будет выполнено, если товар не был в употреблении, сохранены его свойств и имеются доказательства приобретения его у данного продавца.

В случае продажи покупателю товара ненадлежащего качества он имеет право по своему выбору на:

· незамедлительное безвозмездное устранение недостатков товара продавцом; 

· замену недоброкачественного товара товаром надлежащего качества; 

· соразмерное уменьшение покупной цены; 

· возмещение расходов на устранение недостатков товара; 

· расторжение договора, возврат денег и возмещение убытков. 

Потребитель коммунальных услуг имеет право:

· на получение услуг установленного качества, безопасных для его жизни и здоровья, не причиняющих вреда его имуществу; 

· требовать от исполнителя возмещения в полном объеме убытков и вреда, причиненного жизни, здоровью или имуществу вследствие недостатков в предоставлении услуг, а также морального вреда; 

· не производить оплату услуг на время перерывов, сверх установленных договором. При этом прекращение оплаты не освобождает исполнителя от возмещение убытков и вреда; 

· на устранение исполнителем выявленных недостатков в предоставлении услуг в установленные договором сроки. 

Наконец, важнейшими правами потребителя, в какой бы сфере потребления он ни участвовал, являются:

а) самостоятельное отстаивание своих прав

б) право обращения за их судебной защитой

в) право на возмещение морального вреда

5.16. Экономика производителя. 
Производитель в рыночной экономике формирует предложение товаров и услуг. В качестве производителя фигурируют отдельные фирмы, предприятия, индивидуальные производители. Доход производителя от реализуемой им продукции называется выручкой или валовым доходом. Чать доход производитель должен затратить на приобретение ресурсов, компенсировать износ оборудования, выплатить заработную плату работникам. Подобные затраты составят издержки производителя. Разницу между доходами и издержками называют прибылью.

Цель производителя в рыночной экономике – получить максимальную прибыль при минимальных затратах. В этом и заключается суть рационального выбора в экономике для производителя. Главную роль в организации производства в рыночной экономике играет предприниматель. Именно он находит оптимальные пути организации производства и получения прибыли.
Ры​ноч​ную эко​но​ми​ку на​зы​ва​ют так​же эко​но​ми​кой сво​бод​но​го пред​при​ни​ма​тель​ст​ва. Имен​но пред​при​ни​ма​тель​ст​во поз​во​ля​ет на​и​бо​лее пол​но рас​крыть​ся ини​ци​а​ти​ве лю​дей, ре​а​ли​зо​вать в пол​ном объ​е​ме их спо​соб​но​с​ти к биз​не​су — де​я​тель​но​с​ти, на​прав​лен​ной на по​лу​че​ние при​бы​ли. В рос​сий​ском за​ко​но​да​тель​ст​ве пред​при​ни​ма​тель​ст​во оп​ре​де​ля​ет​ся та​ким об​ра​зом: «Пред​при​ни​ма​тель​ской яв​ля​ет​ся са​мо​сто​я​тель​ная, осу​ще​ств​ля​е​мая на свой риск де​я​тель​ность, на​прав​лен​ная на си​с​те​ма​ти​че​с​кое по​лу​че​ние при​бы​ли от поль​зо​ва​ния иму​ще​ст​вом, про​да​жи то​ва​ров, вы​пол​не​ния ра​бот или ока​за​ния ус​луг ли​ца​ми, за​ре​ги​с​т​ри​ро​ван​ны​ми в этом ка​че​ст​ве в ус​та​нов​лен​ном за​ко​ном по​ряд​ке». 

Чем же за​ни​ма​ет​ся пред​при​ни​ма​тель? Он бе​рет на се​бя ини​ци​а​ти​ву со​еди​не​ния фак​то​ров про​из​вод​ст​ва в еди​ный про​цесс про​из​вод​ст​ва то​ва​ров и ус​луг с це​лью по​лу​че​ния при​бы​ли; ор​га​ни​зу​ет де​я​тель​ность фир​мы, оп​ре​де​ля​ет стра​те​гию и так​ти​ку ее по​ве​де​ния на рын​ке; от​сле​жи​ва​ет все нов​ше​ст​ва, по​яв​ля​ю​щи​е​ся в его от​рас​ли; на​ко​нец, он со​зна​тель​но идет на риск во имя по​лу​че​ния при​бы​ли. Пред​при​ни​ма​тель не толь​ко дол​жен быть спе​ци​а​ли​с​том в сво​ей сфе​ре, но так​же сме​лым и та​лант​ли​вым че​ло​ве​ком, об​ла​да​ю​щим хо​ро​шей ин​ту​и​ци​ей. 

Для за​ня​тия биз​не​сом су​ще​ст​ву​ют не толь​ко пи​сан​ые, но и не​пи​сан​ые за​ко​ны — пред​при​ни​ма​тель​ская эти​ка. До​б​ро​со​ве​ст​ный уча​ст​ник рын​ка дол​жен че​ст​но ве​с​ти свои де​ла, не об​ма​ны​вать парт​не​ров, бан​ки, ко​то​рые по​ве​ри​ли ему и пре​до​ста​ви​ли кре​ди​ты, а глав​ное, он не дол​жен об​ма​ны​вать тех, для ко​го ра​бо​та​ет, — по​тре​би​те​лей. И это не толь​ко нрав​ст​вен​но. Это долж​но быть вы​год​но. По​то​му что ес​ли биз​не​с​мен об​ма​нет один раз и по​ста​вит, к при​ме​ру, не​ка​че​ст​вен​ный то​вар, с ним ни​кто не бу​дет иметь де​ла. И да​же ес​ли один раз это сой​дет ему с рук, ра​но или по​зд​но он по​лу​чит рек​ла​ма​цию (за​яв​ле​ние о не​до​воль​ст​ве ре​зуль​та​та​ми ра​бо​ты) и «про​го​рит».

Ви​ды пред​при​я​тий. Ча​с​то, чи​тая га​зе​ты или гу​ляя по ули​це и об​ра​щая вни​ма​ние на таб​лич​ки и вы​ве​с​ки с на​зва​ни​я​ми уч​реж​де​ний, мы встре​ча​ем не​по​нят​ные сло​ва: ТОО, ПБО​ЮЛ, АО, ООО, ЗАО и т. д. Что объ​е​ди​ня​ет все эти аб​бре​ви​а​ту​ры? Это име​на раз​лич​ных пред​при​я​тий.

Хо​зяй​ст​вен​ную жизнь мож​но срав​нить с пче​ли​ны​ми со​та​ми, от​дель​ной ячей​кой ко​то​рых яв​ля​ет​ся то или иное пред​при​я​тие, или фир​ма. Под пред​при​я​ти​ем по​ни​ма​ет​ся са​мо​сто​я​тель​ная, эко​но​ми​че​с​ки обо​соб​лен​ная хо​зяй​ст​вен​ная еди​ни​ца. Пред​при​я​тие на ос​но​ве за​креп​лен​но​го за ним иму​ще​ст​ва про​из​во​дит и ре​а​ли​зу​ет про​дук​цию, вы​пол​ня​ет ра​бо​ты и ока​зы​ва​ет ус​лу​ги. Это мо​жет быть ме​тал​лур​ги​че​с​кий ком​би​нат, ате​лье по по​ши​ву одеж​ды, ту​ри​с​ти​чес​кое агент​ст​во или са​лон кра​со​ты. В стра​нах За​па​да обыч​но ис​поль​зу​ет​ся по​ня​тие «то​ва​ри​ще​ст​во» (ком​па​ния) — объ​е​ди​не​ние лю​дей, свя​зан​ных об​щим ви​дом де​я​тель​но​с​ти, при​чем эта связь обя​за​тель​но оформ​ле​на юри​ди​че​с​ким до​го​во​ром. В ми​ро​вой эко​но​ми​че​с​кой прак​ти​ке на​и​бо​лее ши​ро​ко рас​про​ст​ра​не​ны сле​ду​ю​щие ви​ды пред​при​я​тий: го​су​дар​ст​вен​ное пред​при​я​тие, ча​ст​ное (ин​ди​ви​ду​аль​ное) пред​при​я​тие, то​ва​ри​ще​ст​во (с пол​ной от​вет​ствен​но​с​тью, сме​шан​ной или ог​ра​ни​чен​ной от​вет​ст​вен​но​с​тью), ак​ци​о​нер​ное об​ще​ст​во (от​кры​то​го или за​кры​то​го ти​па).

Ос​та​но​вим​ся бо​лее об​сто​я​тель​но на каж​дом из этих ви​дов. Под ча​ст​ным по​ни​ма​ет​ся пред​при​я​тие, име​ю​щее в од​ном ли​це и уч​ре​ди​те​ля, и соб​ст​вен​ни​ка. Все ос​таль​ные яв​ля​ют​ся в нем на​ем​ным ра​бот​ни​ка​ми. То​ва​ри​ще​ст​во с пол​ной от​вет​ст​вен​но​с​тью — это объ​е​ди​не​ние, чле​ны ко​то​ро​го от​ве​ча​ют по то​ва​ри​ще​с​ким обя​за​тель​ст​вам всем дви​жи​мым и не​дви​жи​мым иму​ще​ст​вом. Это зна​чит, что ес​ли ча​ст​ное ли​цо во​шло в та​кое то​ва​ри​ще​ст​во на пра​вах од​но​го из уч​ре​ди​те​лей, то в слу​чае ра​зо​ре​ния у не​го опи​шут все лич​ное иму​ще​ст​во, вы​хо​дя​щее за рам​ки жиз​нен​но не​об​хо​ди​мо​го (на​при​мер, ма​ши​ну, да​чу, кар​ти​ны, юве​лир​ные из​де​лия). При​чем это ли​цо не​сет от​вет​ст​вен​ность за за​дол​жен​но​с​ти пред​при​я​тия, воз​ник​шие да​же до его при​хо​да. Сме​шан​ное, или ком​ман​дит​ное, то​ва​ри​ще​ст​во пред​по​ла​га​ет, что на​ря​ду с од​ним или не​сколь​ки​ми уча​ст​ни​ка​ми, от​ве​ча​ю​щи​ми пе​ред кре​ди​то​ра​ми всем сво​им иму​ще​ст​вом, есть и уча​ст​ни​ки, ко​то​рые не​сут от​вет​ст​вен​ность толь​ко в раз​ме​ре сво​е​го вкла​да. Ру​ко​во​дят та​ким пред​при​я​ти​ем, как пра​ви​ло, пер​вые из уча​ст​ни​ков, они не​сут ос​нов​ной риск. На​зва​ния сме​шан​ных то​ва​ри​ществ вы​гля​дят обыч​но та​ким об​ра​зом: «Смит — До​нахью энд К°», «Сте​па​нов, сы​но​вья и К°». То​ва​ри​ще​ст​во с ог​ра​ни​чен​ной от​вет​ст​вен​но​с​тью — это та​кое объ​е​ди​не​ние, ко​то​рое фор​ми​ру​ет​ся на ос​но​ве за​ра​нее оп​ре​де​лен​ных вкла​дов пай​щи​ков. Его чле​ны не не​сут от​вет​ст​вен​но​с​ти за вы​пол​не​ние обя​за​тельств об​ще​ст​ва, а ри​с​ку​ют лишь в пре​де​лах сво​е​го вкла​да. В этом и со​сто​ит смысл ог​ра​ни​чен​ной от​вет​ст​вен​но​с​ти. В на​зва​нии фирм это обо​зна​ча​ет​ся сло​вом «ли​ми​тед». 

Ак​ци​о​нер​ное об​ще​ст​во об​ла​да​ет на​чаль​ным ка​пи​та​лом, раз​де​лен​ным на оп​ре​де​лен​ное чис​ло рав​ных до​лей — ак​ций. Ак​ци​о​не​ра​ми мо​гут стать как от​дель​ные лю​ди, так и пред​при​я​тия, ор​га​ни​за​ции. Уч​реж​де​ние ак​ци​о​нер​но​го об​ще​ст​ва обя​за​тель​но долж​но быть оформ​ле​но до​го​во​ром. Ак​ции от​кры​тых ак​ци​о​нер​ных об​ществ на​хо​дят​ся в сво​бод​ной про​да​же, их мож​но ку​пить на фон​до​вых бир​жах. В за​кры​том ак​ци​о​нер​ном об​ще​ст​ве по​ря​док их рас​про​ст​ра​не​ния иной — пре​иму​ще​ст​вен​ное пра​во по​куп​ки ак​ций вы​хо​дя​ще​го из со​ста​ва об​ще​ст​ва ак​ци​о​не​ра по​лу​ча​ют ос​таль​ные ак​ци​о​не​ры. В со​вре​мен​ном ми​ре имен​но ак​ци​о​нер​ные об​ще​ст​ва яв​ля​ют​ся ве​ду​щей фор​мой пред​при​я​тия. Все пе​ре​чис​лен​ные ви​ды пред​при​я​тий объ​е​ди​ня​ет од​но — они со​ри​ен​ти​ро​ва​ны на по​лу​че​ние при​бы​ли, и их эко​но​ми​че​с​кую ос​но​ву со​став​ля​ет ча​ст​ная соб​ст​вен​ность.

В сфе​ре ус​луг, тор​го​во-по​сред​ни​че​с​кой де​я​тель​но​с​ти, а так​же в про​из​вод​ст​ве в ря​де стран по​лу​чи​ли рас​про​ст​ра​не​ние и ко​о​пе​ра​ти​вы. От​ли​чи​ем ко​о​пе​ра​ти​ва яв​ля​ет​ся то, что его глав​ная цель — не по​лу​че​ние при​бы​ли, а ока​за​ние со​дей​ст​вия и по​мо​щи его чле​нам. Соб​ст​вен​ник пред​при​я​тия яв​ля​ет​ся в дан​ном слу​чае и ра​бот​ни​ком.

Оп​ре​де​лен​ный вес в эко​но​ми​ке за​ни​ма​ют и го​су​дар​ст​вен​ные пред​при​я​тия. Ча​ще все​го они при​над​ле​жат к обо​рон​ной про​мы​ш​лен​но​с​ти, свя​зи, транс​пор​ту. Мо​гут быть и сме​шан​ные ак​ци​о​нер​ные об​ще​ст​ва, в ко​то​рых часть па​ке​та ак​ций при​над​ле​жит го​су​дар​ст​ву, а часть — ча​ст​ным ли​цам.

5.17. Рынок труда 

Труд (трудовая деятельность) людей (или процесс материального производства) — это одна из форм человеческой деятельности, направленная на преобразование природного мира и создание материальных благ. В структуре трудовой деятельности выделяют:
1) сознательно поставленные цели — производство определенной продукции, переработка природных материалов, создание машин и механизмов и многое другое; 

2)  предметы труда — те материалы (металл, глина, камень, пластмасса и пр.), на преобразование которых направлена деятельность людей;
3) средства труда — все устройства, приборы, механизмы, приспособления, энергетические системы и др., при помощи которых подвергаются преобразованию предметы труда;
4) используемые технологии — приемы и способы, применяемые в процессе производства. Для характеристики трудовой деятельности обычно используют следующие параметры:
1) производительность труда — количество продукции, произведенной в единицу времени;     2) эффективность труда — соотношение материальных и трудовых затрат, с одной стороны, и полученных результатов — с другой; 3) уровень разделения труда — распределение конкретных производственных функций между участниками трудового процесса (в масштабе общества и в конкретных трудовых процессах).
О содержании трудовой деятельности человека можно судить по тем функциям, которые он выполняет, по степени их разнообразия и сложности, по уровню самостоятельности и творчества работника.
Характер требований, предъявляемых к участнику трудовой деятельности, зависит от многих факторов, в первую очередь от конкретного содержания труда и места в системе разделения труда. Общие требования таковы:
1) работник должен владеть всеми приемами и способами производства, из которых складывается технологический процесс (требование профессионализма);
2) квалификация работника не может быть ниже того уровня, который определяется характером труда. Чем сложнее труд, тем выше требования к специальной подготовке участника трудового процесса (требование квалификации);
3) от работника требуется безусловное соблюдение законов о труде и правил внутреннего трудового распорядка, соблюдение заданных параметров производственного процесса, выполнение обязательств, вытекающих из содержания трудового договора (требования трудовой, технологической, исполнительской, договорной дисциплины).

Рынок труда представляет собой составную чать современной рыночной инфраструктуры. Экономисты относят его к одному из рынков факторов производства.

Труд (трудовые ресурсы) - это физические и умственные усилия, затрачиваемые в процессе производства. Качество трудовых ресурсов определяется здоровьем, образованием, квалификацией, трудовыми навыками и традициями. Основные измерители затрат труда - продолжительность рабочей недели и производительность труда - являются косвенными. Точно измерить именно затраты труда, а не его результат, не представляется возможным.

 Цена "труда" называется «заработной платой» и трактуется шире, чем обычное понятие заработной платы. Цена "труда" складывается из оклада за отработанное время (повременной заработной платы) и сдельного заработка за выполненный объем работ (сдельной оплаты труда), из премиальных и неденежных доходов (к ним относится, например, путевка в санаторий, часть стоимости которой оплачивает предприятие), а также расходы предпринимателей по оплате труда, которые идут в бюджет и в иные фонды (так называемые начисления на заработную плату).

Заработная плата определяется не только количеством и качеством труда, но в первую очередь спросом и предложением труда. Рост цен на выпускаемую продукцию и сокращение предложения труда могут привести к увеличению зарплаты. Зарплата здесь трактуется расширительно и включает все виды компенсаций, получаемых работником. Помимо основной зарплаты учитываются отпускное пособие, пенсионные отчисления, которые вернутся к работнику в будущем, социальная и медицинская страховки, премии, гонорары и даже денежный эквивалент различных скрытых форм оплаты труда (подарки,  путевки и прочее). 

Различают две основные формы оплаты труда: сдельную и повременную, используемые в зависимости от условий труда. Кроме того, при оплате по конечному результату значительной по объёму работы используется так называемая аккордная система, когда существенная часть зарплаты выплачивается по завершению всей работы. Широко применяются разнообразные формы и методы премирования. 


Близким к конкурентному рынку труда будет рынок докеров в крупном портовом городе. Продавцов много, если они не объединены в профсоюз. Покупателей рабочей силы много в том случае, если приходящие в порт корабли нанимают докеров самостоятельно. Барьеры входа и выхода ничтожны, информация близка к совершенной, ресурсы достаточно мобильны. Поэтому все предприятия нанимают то количество работников, которое они хотят нанять за равновесную зарплату, а работники отрасли готовы предоставить свой труд по этой цене.

Конкурентные факторы на рынке труда не являются доминирующими. Наличие устойчивой безработицы свидетельствует о том, что на рынке труда присутствуют неконкурентные факторы, ограничивающие рыночную стихию. О сильном влиянии неконкурентных факторов свидетельствует тот факт, что рост безработицы в западных странах не приводил к снижению зарплаты и установлению более полной занятости.

Неконкурентные факторы на рынке труда – это, прежде всего, вмешательство государства, которое законодательно лишает заработную плату гибкости. Трудовое законодательство ограничивает действие рыночных факторов на рынке труда в целях социальной справедливости. Во-первых, законодательно устанавливается минимальный уровень оплаты труда. Если он выше равновесной цены труда, то это увеличивает безработицу. В нашей стране минимальный размер оплаты труда (МРОТ) в первые 10 лет реформ был ниже прожиточного минимума. МРОТ выполнял роль индекса для административных штрафов и использовался для вычисления окладов чиновникам. Во-вторых, работникам часто компенсируется рост цен. В Бразилии, например, долгое время зарплата индексировалась. У нас проводятся периодические компенсации, порядок и сроки которых не установлены. В-третьих, влияние на зарплату оказывает социальная политика. Например, с помощью предприятия работник может приобрести квартиру по символическим ценам. 

Дифференциация в размерах оплаты труда - явление объективное, поскольку увеличивается число профессий, растут и затраты на получение профессии. Мобильность рабочей силы чем меньше, тем ниже заработная плата в силу значительной монопсонической власти работодателей. Чем выше мобильность, тем выше альтернативная стоимость рабочей силы, так как у работника будет больше альтернатив.

Компенсационная разница в оплате труда возникает из-за разной привлекательности той или иной профессии. В частности, шахтеры получают относительно большую зарплату, поскольку труд их опасен и тяжел. Качество труда, квалификация и профессиональная подготовка также являются универсальными причинами, вызывающими дифференциацию в оплате труда.

Существуют и объективно неоправданные различия в оплате труда, или другими словами дискриминация на рынке труда. Она проявляется тогда, когда предприниматели платят разную заработную плату одинаково производительных работников. Другой вариант ее существования – это ограничения при найме на работу для определенных групп населения. Дискриминация может осуществляться по половому, расовому, национальному, возрастному и другим признакам. Дискриминация на рынке труда, как правило, чем выше, тем выгоднее работодателям за счет эффекта ценовой дискриминации, и выгоднее работникам, не подвергающимся дискриминации. Но в целом для экономики дискриминация приносит потери. 
Заработная плата в долгосрочном периоде не может быть ниже прожиточного минимума. Прожиточный минимум - это такой уровень дохода, который считается минимально достаточным для удовлетворения основных потребностей человека в пище, одежде, жилье, предметах личной гигиены, транспортных услугах.

Жесткость зарплаты – это еще один неконкурентный фактор. Повысить зарплату для предпринимателя легко (если есть деньги и решение принято), снизить же зарплату очень сложно. Ставки зарплаты жестко фиксированы и у предпринимателя нет возможности гибко реагировать на изменение производительности труда того или иного работника.

Расходы предпринимателя на оплату труда выше той заработной  платы, которую получают наемные работники. Он делает обязательные взносы во внебюджетные фонды (пенсионный, фонд занятости, обязательного медицинского страхования и в другие). 

Монопсония на рынке труда достаточно распространенное явление. Единственный покупатель на рынке труда по сравнению с конкурентным рынком труда может установить более низкую зарплату и при этом может сократиться занятость.

Монополия на рынке труда. Непривычно слышать, что единый профсоюз горняков является монополистом на данном рынке труда. Но это именно так. Правда целью этого монополиста может быть не прибыль, а обеспечение условий труда и социальных гарантий. По сравнению с конкурентным рынком профсоюз может установить более высокую зарплату при сокращении занятости. Примерами могут служить цеховая организация в позднем средневековье или ассоциация врачей в США. 


Человеческий капитал - это знания, умения, профессия и квалификация, здоровье и здоровый образ жизни, то есть все то, что позволяет человеку рассчитывать на поток доходов в настоящем и будущем. В современном мире образование стоит дорого, но и приносит существенно больший доход, чем неквалифицированный труд. Постепенно и в нашем обществе хорошее образование становится выгодным. Распространение платного образования является свидетельством этого процесса, а бум бизнес-образования в начале XXI века –яркое тому подтверждение. По данным западных исследователей в России сегодня население уделяет образованию большее внимание и большую долю ресурсов, чем в США и ЕС. Фирмы активно инвестируют в человеческий капитал. 
5.18. Безработица 

Осо​бен​но​с​тью раз​ви​тия рын​ка тру​да яв​ля​ет​ся на​ли​чие без​ра​бо​ти​цы. Она воз​ни​ка​ет тог​да, ког​да не все лю​ди, мо​гу​щие и же​ла​ю​щие ра​бо​тать, на​хо​дят свое ра​бо​чее ме​с​то. Впрочем, не каж​дый че​ло​век, не име​ю​щий ра​бо​ты, яв​ля​ет​ся без​ра​бот​ным. На​ря​ду с без​ра​бот​ны​ми эко​но​ми​с​ты вы​де​ля​ют  еще и не​за​ня​тых. Это лю​ди, не ра​бо​та​ю​щие и не же​ла​ю​щие ра​бо​тать. Безработица — это социально-экономический процесс, определяющий долю трудоспособного населения, временно испытывающего сложности с трудоустройством.

Причины безработицы:

1) колебания спроса и предложения рабочей силы на рынке труда;

2) экономические циклы, например сезонный. Сезон сельскохозяйственных работ затрагивает летний период и начало осени. В это время наблюдается наибольший уровень занятости;

3) технологические нововведения. Например, появление компьютеров привело к тому, что ряд людей остались без работы, их функции стали выполнять машины;

4) несовершенная конкуренция на рынке труда, ограничение мобильности трудовых ресурсов;

5) стремление предприятий, желающих минимизировать издержки производства, избавиться от лишней рабочей силы.

Специалисты выделяют следующие виды безработицы:

1) фрикционная (естественная, добровольная)

связана с поиском и сменой места работы;

2) структурная, как правило, связана с глубокими изменениями в структуре экономики: появлением новых отраслей и упадком прежних, преобразованиями в структуре спроса и предложения рабочей силы. Зачастую люди, проработавшие довольно долго на одном месте, получившие огромный опыт и проявившие профессионализм в той или иной деятельности, оказываются без работы. Дело в том, что с внедрением новых технологий предприятие предъявляет спрос на новые специальности. И поскольку прежние кадры оказываются недостаточно подготовленными в этом плане, а переквалификация занимает много времени, то их просто увольняют. Поэтому эта безработица вынужденная;

3) скрытая безработица имеет место в том случае, если человек числится на предприятии в качестве рабочей силы, но не работает и, соответственно, заработную плату не получает;

4) циклическая безработица возникает вследствие кризиса экономики в целом. Это наиболее опасный тип безработицы, поскольку, помимо социальных противоречий, она ведет и к снижению величины реального ВВП.

Ко​неч​но, без​ра​бо​ти​ца в со​вре​мен​ном ми​ре су​ще​ст​вен​но от​ли​ча​ет​ся от то​го, что бы​ло лет сто на​зад. На​при​мер, се​го​дня без​ра​бо​ти​ца мо​жет быть до​б​ро​воль​ной: че​ло​век не хо​чет ус​т​ра​и​вать​ся на ту ра​бо​ту, ко​то​рая пред​ла​га​ет​ся на рын​ке тру​да (она для не​го ма​ло​оп​ла​чи​ва​е​мая, слиш​ком тя​же​лая, не​пре​стиж​ная, не со​от​вет​ст​ву​ет его ин​те​ре​сам, ква​ли​фи​ка​ции). 

Струк​тур​ная без​ра​бо​ти​ца, ко​то​рая свя​за​на с ми​г​ра​ци​я​ми лю​дей, пе​ре​се​ле​ни​ем их из од​них ре​ги​о​нов в дру​гие, — нор​ма со​вре​мен​но​го об​ще​ст​ва. В ми​ре раз​ра​бо​та​ны ме​ха​низ​мы ее ре​гу​ли​ро​ва​ния: без​ра​бот​ные, ко​то​рые за​ре​ги​с​т​ри​ро​ва​ны в со​от​вет​ст​ву​ю​щих служ​бах, по​лу​ча​ют по​со​бия, поз​во​ля​ю​щие им кор​мить се​бя и свою се​мью. 
Нор​маль​ным уров​нем без​ра​бо​ти​цы, с ко​то​рым без осо​бых про​блем мо​жет спра​вить​ся эко​но​ми​ка стра​ны, счи​та​ет​ся не​за​ня​тость 6-7% тру​до​спо​соб​но​го на​се​ле​ния. В на​шей стра​не офи​ци​аль​но за​ре​ги​с​т​ри​ро​ван​ных без​ра​бот​ных не так мно​го, но есть пред​при​я​тия, ко​то​рые от​прав​ля​ют сво​их ра​бот​ни​ков в дли​тель​ные не​о​пла​чи​ва​е​мые от​пу​с​ка или не обес​пе​чи​ва​ют их за​ня​тость в те​че​ние пол​но​го дня. Та​ким об​ра​зом, фак​ти​че​с​кий уро​вень без​ра​бо​ти​цы у нас го​раз​до вы​ше, чем офи​ци​аль​ный. Осо​бен​но мно​го без​ра​бот​ных в современной Российской Фе​де​ра​ции сре​ди жен​щин и мо​ло​де​жи, среди сельского населения. Ру​ко​во​ди​те​ли пред​при​я​тия ско​рее най​мут на ра​бо​ту че​ло​ве​ка, уже име​ю​ще​го оп​ре​де​лен​ный опыт, чем мо​ло​до​го но​вич​ка, ко​то​ро​го сле​ду​ет все​му учить. Мо​ло​дых жен​щин так​же бе​рут не​о​хот​но, бо​ят​ся, что они уй​дут в от​пуск по рож​де​нию ре​бен​ка. В городе Моск​ве ос​т​рых про​блем с без​ра​бо​ти​цей нет. Го​род еже​год​но со​зда​ет но​вые ра​бо​чие ме​с​та, ор​га​ни​зу​ет для вы​пу​ск​ни​ков школ, кол​ле​д​жей, ву​зов яр​мар​ки ва​кан​сий, на ко​то​рых мо​ло​дой че​ло​век мо​жет най​ти се​бе ра​бо​то​да​те​ля и за​клю​чить тру​до​вой до​го​вор. Со​зда​ны служ​бы, поз​во​ля​ю​щие без​ра​бот​ным по​вы​сить свою ква​ли​фи​ка​цию, обу​чить​ся но​вой пре​стиж​ной про​фес​сии. Но о том, что​бы каж​дый че​ло​век, же​ла​ю​щий ра​бо​тать, не си​дел без де​ла, долж​но за​бо​тить​ся не толь​ко го​су​дар​ст​во и го​род​ские вла​с​ти. Мно​гое за​ви​сит от по​зи​ции са​мо​го тру​же​ни​ка. Городу даже не хватает своей рабочей силы. Не все работы, где есть вакансии, интересны москвичам. Например, тяжелый физический труд на строительстве. Поэтому целый ряд строительных фирм приглашает на работу так называемых «гастарбайтеров», или «гостевых рабочих», которые приезжают в столицу России из других стран или же из российских регионов. Эти люди возводят новые дома, строят дороги, помогают своим трудом стать краше и величественнее Москве. 

В боль​шин​ст​ве эко​но​ми​че​с​ки раз​ви​тых стран, как толь​ко без​ра​бот​ный ста​но​вит​ся кли​ен​том бир​жи тру​да и на​чи​на​ет по​лу​чать по​со​бие (оно вы​пла​чи​ва​ет​ся, как пра​ви​ло, в раз​ме​ре 75% от по​след​ней за​ра​бот​ной пла​ты), к не​му уси​ли​ва​ет​ся вни​ма​ние со сто​ро​ны го​су​дар​ст​ва. На​ло​го​вые служ​бы и служ​бы за​ня​то​с​ти вни​матель​но сле​дят за тем, что​бы тот, кто по​лу​ча​ет по​со​бие по без​ра​бо​ти​це, дей​ст​ви​тель​но на не​го бы и жил, не имея иных до​хо​дов. В ря​де стран, на​при​мер в Ве​ли​ко​бри​та​нии, да​же от​кры​ты спе​ци​аль​ные те​ле​фо​ны, по ко​то​рым лю​бой же​ла​ю​щий мо​жет ано​ним​но со​об​щить о сво​их зна​ко​мых, об​ма​ны​ва​ющих го​су​дар​ст​во: по​лу​ча​ющих по​со​бия по без​ра​бо​ти​це и од​но​вре​мен​но ра​бо​тающих, да еще и в не​сколь​ких местах.
Последствия безработицы серьезны и для человека, и для общества в целом. Невозможность найти работу в течение продолжительного периода времени порождает у человека чувство собственной неполноценности, приводит людей к отчаянию, болезням, к потере друзей, развалу семьи. Потеря стабильного источника дохода может толкнуть человека на преступление. Безработица означает рост социальной напряженности. Многие военные перевороты и революции связаны с высоким уровнем социальной и экономической нестабильности. Социальными последствиями безработицы являются также рост уровня заболеваемости и смертности в стране, а также уровня преступности. 

Экономика недопроизводит ВВП, люди теряют квалификацию и общество в связи с расходами на образование и профессиональную переподготовку.   

Государственная политика занятости. Для разных типов безработицы, поскольку они обусловлены разными причинами, используются разные меры. Общими для всех типов безработицы мерами являются выплата пособий по безработице и создание служб занятости. Специфической мерой для борьбы с фрикционной безработицей выступает усовершенствование системы сбора и предоставления информации о наличии свободных рабочих мест. Для борьбы со структурной безработицей создаются государственные учреждений по переподготовке и переквалификации, оказывается помощь частным фирмам такого типа. 

Основными средствами борьбы с циклической безработицей являются проведение стабилизационной политики, направленной на сглаживание циклических колебаний экономики, недопущение глубоких спадов производства и, следовательно, массовой безработицы, стимулирование создания дополнительных рабочих мест.


В современном мире стала общепризнанной государственная поддержка занятости. Организация рынков труда неизбежно имеет национальную специфику. Россия набирает опыт работы в этой сфере, ориентируясь на лучшие образцы. 

